
UNIVERSIDADE FADA MADRINHA™

E-BOOK EXCLUSIVO • GRATUITO

COMO ORGANIZAR AS FINANÇAS DO
SEU NEGÓCIO DIGITAL E GARANTIR

LUCRO REAL TODO MÊS

O passo a passo prático para mulheres
empreendedoras que querem transformar números

em resultados reais e sustentáveis

Descubra, em linguagem acolhedora e cheia de exemplos reais, como controlar gastos, otimizar
receitas e alcançar lucro consistente no seu negócio digital.

Daniele Morais
A Fada Madrinha do Digital

Criadora da Universidade Fada Madrinha™

universidadefadamadrinha.com



SUMÁRIO

1 Introdução 3

2 Diagnóstico Financeiro: Conheça Cada Centavo que Entra e Sai 5

3 Estruturando a Precificação: Como Definir Preço que Garante Lucro 7

4 Controle de Despesas Operacionais: Otimize Sem Perder Qualidade 9

5 Planejamento de Receita: Como Projetar Lucro Real Mensalmente 11

6 Lucro Real e Reinvestimento Inteligente: Multiplique Seu Dinheiro 13

7 Conclusão 15

8 Agradecimentos 17

9 Fontes & Referências 19

"Seu sucesso é a minha missão." — Daniele Morais, Fada Madrinha do Digital



Introdução

Por que a maioria das mulheres empreendedoras sente o
peso das finanças?

Imagine a cena: você acabou de fechar a primeira venda da
sua loja no Instagram, sente aquele frio na barriga e, ao
abrir o extrato, vê que o lucro não corresponde ao esforço.
Essa frustração é mais comum do que você imagina, e é
exatamente ela que eu, Daniele Morais, já vivi e superei.

Minha querida, eu também já estive no caos de planilhas
espalhadas, contas sem categoria e a sensação de que o
dinheiro simplesmente escapava. Foi aí que eu decidi
transformar o medo em estratégia, criando o método
�V�.�E�.�N�.�D�.�A�.� �p�a�r�a� �f�i�n�a�n�ç�a�s� �d�i�g�i�t�a�i�s�.� �N�e�s�t�e� �e ��b�o�o�k�,� �e�u� �t�e� �l�e�v�o
pela mão, do básico ao avançado, mostrando como
organizar cada centavo, projetar lucro real e, o melhor, fazer
isso sem perder a alegria de empreender.

A promessa? Você vai sair daqui com um sistema financeiro
claro, capaz de gerar lucro consistente mês após mês, e
ainda terá as ferramentas para escalar seu negócio com
confiança.

Vamos juntas? Vem comigo e descubra como transformar
números em resultados reais.
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CAPÍTULO 1

Diagnóstico Financeiro: Conheça Cada

Centavo que Entra e Sai

A primeira história: o “café da manhã” que custou R$ 12.000

Quando eu comecei a vender kits de acessórios, gastava
tudo em anúncios sem saber o que realmente funcionava.
Em um mês, o investimento em tráfego foi de R$ 12.000,
mas o retorno foi apenas R$ 8.000. O vermelho no meu
caixa era inevitável. Foi então que eu decidi fazer um
diagnóstico completo.

Passo 1 – Centralize todas as movimentações

Use uma única planilha ou ferramenta (como o Google
Sheets) e registre todas as entradas e saídas. Separe
categorias: anúncios, estoque, plataformas, impostos,
despesas pessoais. Não deixe nada fora. Essa visão única
elimina a ilusão de que “alguma coisa está errada” – você
verá exatamente onde o dinheiro está.

Passo 2 – Classifique com a Lei 50/50

A Lei 50/50 diz que, se mais da metade dos gastos não
gerar retorno direto, é hora de cortar. Classifique cada
despesa como "geradora de receita" ou "custo fixo". No meu
caso, 60% dos gastos eram anúncios sem segmentação,
então eu reduzi em 40% e reinvesti o dinheiro em criativos
testados.

Passo 3 – Crie o “Mapa de Fluxo de Caixa” semanal
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Ao final de cada semana, some entradas e subtraia saídas.
Se o resultado for negativo, identifique a categoria que mais
pesa e ajuste imediatamente. Essa rotina de 5 minutos evita
surpresas no fim do mês.

Ferramentas recomendadas

• Google Sheets (gratuito e colaborativo)
• Conta Bancária Digital (para separar finanças pessoais e
do negócio)
• Sebrae (sebrae.com.br) – tem planilhas prontas para
�m�i�c�r�o ��e�m�p�r�e�e�n�d�e�d�o�r�e�s�.

Com esse diagnóstico, você ganha clareza e começa a
tomar decisões baseadas em dados, não em palpites.

FAÇA AGORA:
• - Crie uma planilha única e registre todas as
transações dos últimos 30 dias.

• - Classifique cada despesa usando a Lei 50/50.

• - Elabore um mapa de fluxo de caixa semanal e anote
o resultado da primeira semana.

Diagnóstico Financeiro: Conheça Cada C...universidadefadamadrinha.com 5

https://sebrae.com.br


CAPÍTULO 2

Estruturando a Precificação: Como Definir

Preço que Garante Lucro

A história da “camiseta que não vendia”

Eu vendia camisetas personalizadas e, apesar de ter boa
margem, a concorrência me pressionava a baixar preços. O
resultado? Vendas em volume, mas lucro negativo. Foi aí
que eu descobri o método N.B.M. (Número, Base, Margem).

Passo 1 – Calcule o Custo Total (Número)

Inclua custo de produção, embalagem, taxa da plataforma
(Shopee, Mercado Livre, Meta), impostos e até o custo da
sua hora de trabalho. Exemplo: produção R$ 25,
embalagem R$ 3, taxa da plataforma 10% (R$ 2,80),
impostos R$ 1, hora de trabalho 30 minutos (R$ 15). Custo
total = R$ 46,80.

Passo 2 – Defina a Base de Lucro (Base)

Decida a margem desejada. Para negócios digitais
iniciantes, 30% é um bom ponto de partida. Multiplique o
custo total por 1,30. No exemplo, preço base = R$ 60,84.

Passo 3 – Ajuste para a Concorrência (Margem)

Analise o preço médio da concorrência e posicione seu
produto como premium (valor agregado). Se a concorrência
vende por R$ 55, comunique diferenciais (ex.: embalagem
premium, garantia estendida) e mantenha o preço em R$
62.
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Ferramentas e fontes

• Calculadora de custos da Receita Federal
(gov.br/receitafederal)
• Centro de ajuda da Shopee (help.shopee.com.br) para
entender taxas.

Ao aplicar N.B.M., você garante que cada venda gera lucro
real, sem precisar de “artifícios” de desconto.

FAÇA AGORA:
• - Liste três produtos que você vende e calcule o custo
total de cada um.

• - Defina a margem desejada e calcule o preço de
venda usando N.B.M.

• - Compare com os concorrentes e ajuste a proposta de
valor.
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CAPÍTULO 3

Controle de Despesas Operacionais: Otimize

Sem Perder Qualidade

Quando a “assinatura de software” virou vilã

Em 2022, eu assinei três ferramentas de automação para
gestão de pedidos, e o gasto mensal foi de R$ 1.200. O
retorno? Apenas 10% de aumento nas conversões. Eu
percebi que estava pagando por recursos que não usava.
Foi aí que entrei no método V.E.N.D.A. (Valor, Eficiência,
Necessidade, Duração, Avaliação).

Passo 1 – Valor: o que cada ferramenta entrega?

Liste as funcionalidades e atribua um valor de 1 a 5. Se a
ferramenta tem 2 funcionalidades essenciais, dê 2.

Passo 2 – Eficiência: taxa de uso

Quantas vezes por semana a ferramenta é usada? Se
menos de 3 vezes, a eficiência está baixa.

Passo 3 – Necessidade: substituível?

Existe alternativa gratuita ou mais barata? Avalie se a
necessidade é real.

Passo 4 – Duração: contrato

Verifique se há período mínimo de contrato. Se houver,
planeje a renegociação.
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Passo 5 – Avaliação: ROI

Calcule o retorno gerado (ex.: aumento de vendas) dividido
pelo custo. Se o ROI for inferior a 1,5, considere cancelar.

Resultado prático

Ao aplicar V.E.N.D.A., eu reduzi o gasto em ferramentas de
R$ 1.200 para R$ 500, mantendo a mesma produtividade. O
dinheiro economizado foi reinvestido em anúncios
segmentados, aumentando o lucro em 18%.

FAÇA AGORA:
• - Liste todas as assinaturas de software que você tem.

• - Avalie cada uma usando os 5 critérios do V.E.N.D.A.

• - Cancele ou renegocie as que apresentarem ROI
baixo.

Controle de Despesas Operacionais: Oti...universidadefadamadrinha.com 9



CAPÍTULO 4

Planejamento de Receita: Como Projetar

Lucro Real Mensalmente

O sonho da “previsão perfeita”

Quando eu comecei a planejar minhas metas, usava apenas
a média dos últimos três meses. O problema? Ignorava
sazonalidades e lançamentos de novos produtos.
Resultado: metas batidas em janeiro, mas queda em março.

Estratégia 1 – Análise de Tendência Sazonal

Use o Google Trends (trends.google.com) para identificar
picos de busca por categoria de produto. Por exemplo,
acessórios de verão aumentam 30% em
�n�o�v�e�m�b�r�o ��d�e�z�e�m�b�r�o�.

Estratégia 2 – Modelo de Receita Mista

Combine três fontes: vendas diretas, afiliados e parcerias.
Cada fonte tem previsibilidade diferente. Defina a meta de
lucro como:
• 60% de vendas diretas (controle total)
• 25% de afiliados (custo baixo)
• 15% de parcerias (alto ticket).

Estratégia 3 – Projeção Mensal com Base no Funil
V.E.N.D.A.

Aplique o método V.E.N.D.A. ao funil de vendas: Valor
(ticket médio), Eficiência (taxa de conversão), Necessidade
(receita recorrente), Duração (ciclo de compra) e Avaliação
(margem). Exemplo: ticket médio R$ 120, taxa de conversão
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2%, volume de tráfego 10.000 visitas - receita projetada =
10.000 × 2% × 120 = R$ 24.000.

Ferramentas de apoio

• Google Analytics (analytics.google.com) para monitorar
tráfego.
• Planilha de projeção do Sebrae (sebrae.com.br) para
consolidar metas.

Com essas estratégias, você cria uma previsão realista e
ajusta o plano de ação mensalmente, evitando surpresas.

FAÇA AGORA:
• - Identifique a sazonalidade do seu nicho usando
Google Trends.

• - Defina a proporção de receita entre vendas diretas,
afiliados e parcerias.

• - Calcule a projeção mensal usando o modelo
V.E.N.D.A. e registre em sua planilha.
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CAPÍTULO 5

Lucro Real e Reinvestimento Inteligente:

Multiplique Seu Dinheiro

A virada de 2023: de lucro zero a lucro real

Em 2023, eu decidi parar de retirar todo o lucro para
despesas pessoais e, em vez disso, aplicar 30% em
reinvestimento estratégico. O resultado foi um crescimento
de 45% no faturamento em seis meses.

Passo 1 – Defina o Percentual de Reinvestimento

Escolha um percentual que você consiga manter (ex.: 30%).
Separe esse valor antes de usar o restante para despesas
pessoais.

Passo 2 – Priorize Investimentos de Alto Impacto

• Anúncios segmentados (Meta, Google Ads)
• Expansão de catálogo (novos SKUs)
• Ferramentas de automação que aumentem a eficiência.

Passo 3 – Use a Regra 50/30/20

• 50%: custos operacionais fixos
• 30%: reinvestimento
• 20%: reserva de emergência e retirada pessoal.

Passo 4 – Avalie o ROI de Cada Investimento
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Acompanhe métricas (CAC, LTV) e compare com o custo.
Se o ROI de um investimento cair abaixo de 1,5, redirecione
o dinheiro.

Exemplo prático

Com R$ 5.000 de lucro mensal, eu aloquei R$ 1.500 (30%)
em anúncios. O CAC caiu de R$ 25 para R$ 18, e as
vendas aumentaram 20%, gerando R$ 6.500 de receita. O
lucro real passou de R$ 0 a R$ 1.500.

Ferramentas de monitoramento

• Meta Business Suite (business.facebook.com) para
analisar desempenho de anúncios.
• Planilha de ROI (disponível na Universidade Fada
Madrinha).

Aplicando essas práticas, você transforma lucro em
crescimento contínuo, sem sacrificar sua qualidade de vida.

FAÇA AGORA:
• - Defina o percentual de reinvestimento que você vai
aplicar.

• - Liste três áreas de alto impacto onde esse dinheiro
será usado.

• - Crie uma planilha de ROI e registre os resultados da
primeira campanha de reinvestimento.
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Conclusão

Sua jornada rumo ao lucro real está apenas começando

Minha querida, ao longo destes capítulos você aprendeu a
diagnosticar suas finanças, definir preços lucrativos,
controlar despesas, projetar receitas e reinvestir de forma
inteligente. Cada passo foi pensado para ser aplicado
imediatamente, assim como eu fiz quando criei a
Universidade Fada Madrinha.

�S�e� �v�o�c�ê� �a�i�n�d�a� �s�e�n�t�e� �d�ú�v�i�d�a�s�,� �l�e�m�b�r�e ��s�e� �d�e� �q�u�e� �o
verdadeiro diferencial está na prática constante. Use as
planilhas, ajuste as métricas e celebre cada vitória, por
menor que seja. O lucro real não é um mito; é resultado de
disciplina, estratégia e coragem.

Próximo passo: a imersão completa

Para acelerar ainda mais seus resultados, eu convido você
a se inscrever na Universidade Fada Madrinha
(https://universidadefadamadrinha.com). Lá, você terá
acesso a mentorias ao vivo, comunidade de apoio e
ferramentas exclusivas que vão multiplicar seu negócio.

Outros livros da Fada Madrinha

• "Funil de Vendas Simples: Do Lead ao Pagamento em 7
Passos Poderosos" – https://www.comunidadefadamadrinha
.com/ebooks/funil-de-vendas-simples-do-lead-ao-pagamento
-em-7-passos-poderosos
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• "Como Escalar do Dropshipping para Marca Própria: O
Guia Definitivo para Mulheres Empreendedoras" – https://w
ww.comunidadefadamadrinha.com/ebooks/como-escalar-do
-dropshipping-para-marca-propria-o-guia-definitivo-para-mul
heres-empreendedoras
• "Como Viver de Afiliados: O Guia Prático que Transforma
Iniciantes em Empreendedoras Lucrativas" – https://www.co
munidadefadamadrinha.com/ebooks/como-viver-de-afiliados
-o-guia-pratico-que-transforma-iniciantes-em-empreendedor
as-lucrativas
• "Trabalhar em Casa com Filhos: Monte sua Rotina e
Conquiste Renda Real" – https://www.comunidadefadamadri
nha.com/ebooks/trabalhar-em-casa-com-filhos-monte-sua-ro
tina-e-conquiste-renda-real

Não deixe para depois – o mercado digital evolui rápido e a
sua oportunidade de dominar as finanças também. Clique
agora, faça sua matrícula e transforme o seu negócio digital
em uma máquina de lucro real.

Vamos juntas construir o futuro que você merece!
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Que este material seja a ponte entre o seu sonho e a
realidade lucrativa que você merece. Obrigada por fazer
parte desta jornada e por permitir que eu seja sua fada
madrinha nos negócios digitais.
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Universidade Fada Madrinha — a maior escola de dropshipping e negócios
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YouTube: youtube.com/@universidadefadamadrinha
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Sua jornada está apenas

começando!

Você acabou de dar um passo incrível. Agora é hora de colocar tudo em

prática com o suporte da maior escola de negócios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!

QUERO ENTRAR NA UNIVERSIDADE

universidadefadamadrinha.com

Também nos encontre em:

Comunidade: app.universidadefadamadrinha.com/comunidade

Telegram: t.me/+tmxE5S_k-G85ODFh
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Criadora da Universidade Fada Madrinha™
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