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Introdução

O ponto de partida da sua jornada

Imagine a cena: você está em casa, com a bebê dormindo
ao lado, enquanto vê as notificações de vendas dispararem
no celular. O último pedido foi processado, mas o lucro
parece escorregar entre os dedos. Você pensa: "E se eu
pudesse lucrar mais sem depender de terceiros?"

Essa sensação de frustração é a porta de entrada para o
que eu chamo de sonho da marca própria: a vontade de ter
controle total sobre produto, preço e identidade. Eu sou
Daniele Morais, a Fada Madrinha do Digital, e já passei
exatamente por esse dilema. Quando deixei o dropshipping
atrás e criei a minha primeira coleção de acessórios, o
faturamento saltou de R$ 8 mil para R$ 27 mil em apenas
três meses.

Neste ebook, eu vou te acompanhar, minha querida, desde
o primeiro passo até o lançamento da sua marca, usando a
mesma fórmula que ensinamos na Universidade Fada
Madrinha. Você vai sentir o medo, mas também a
empolgação de transformar um negócio
�“�a�n�y ��t�i�m�e ��a�n�y ��w�h�e�r�e�”� �e�m� �u�m�a� �m�a�r�c�a� �q�u�e� �t�e�m� �v�a�l�o�r� �r�e�a�l� �e
reconhecimento no mercado.

�P�r�e�p�a�r�e ��s�e�:� �n�a�s� �p�r�ó�x�i�m�a�s� �p�á�g�i�n�a�s�,� �c�a�d�a� �c�a�p�í�t�u�l�o� �t�r�a�z� �u�m�a
história de vida, números concretos e um bloco de ação que
você vai colocar em prática imediatamente. Vem comigo,
porque a sua transformação começa agora.
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CAPÍTULO 1

Do Dropshipping ao Primeiro Produto da Sua

Marca

Por que dar o primeiro passo?

No meu primeiro ano de dropshipping, eu vendia gadgets
�i�m�p�o�r�t�a�d�o�s� �c�o�m� �m�a�r�g�e�m� �d�e� �1�2 /�%�.� �Q�u�a�n�d�o� �p�e�r�c�e�b�i� �q�u�e� �a
concorrência estava diminuindo meu lucro, decidi buscar um
produto exclusivo. A escolha do primeiro produto é crítica
porque define a percepção de valor da sua futura marca.

História real

Eu escolhi um kit de organização de bancada para
�h�o�m�e ��o�f�f�i�c�e�,� �i�n�s�p�i�r�a�d�o� �e�m� �u�m� �p�r�o�b�l�e�m�a� �q�u�e� �e�u� �m�e�s�m�a
�e�n�f�r�e�n�t�a�v�a�.� �F�i�z� �u�m�a� �p�e�s�q�u�i�s�a� �d�e� �p�a�l�a�v�r�a�s ��c�h�a�v�e� �n�o� �G�o�o�g�l�e
Trends e descobri que o interesse por "organizador de
�m�e�s�a�"� �c�r�e�s�c�e�u� �4�5 /�%� �n�o�s� �ú�l�t�i�m�o�s� �1�2� �m�e�s�e�s� �(�f�o�n�t�e�:
trends.google.com). Em seguida, validei a ideia com 150
�r�e�s�p�o�s�t�a�s� �d�e� �u�m� �f�o�r�m�u�l�á�r�i�o� �d�o� �T�y�p�e�f�o�r�m�,� �o�n�d�e� �7�8 /�%
disseram que pagariam até R$ 89,90 por um design
diferenciado.

Passo a passo detalhado

1. Identifique a dor – Use ferramentas gratuitas como
Google Trends e a comunidade da Shopee
(help.shopee.com) para mapear tendências. 
2. Teste a demanda – Crie uma landing page simples
�u�s�a�n�d�o� �o� �W�i�x� �e� �o�f�e�r�e�ç�a� �u�m� �c�u�p�o�m� �d�e� �p�r�é ��v�e�n�d�a�.� �C�a�p�t�u�r�e
�e ��m�a�i�l�s� �p�a�r�a� �m�e�d�i�r� �o� �i�n�t�e�r�e�s�s�e�.
3. Negocie com o fornecedor – Use o portal oficial da
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Alibaba (alibaba.com) e peça amostras. Peça ao fornecedor
para imprimir sua logo nas primeiras unidades – isso já cria
diferenciação.
�4�.� �C�a�l�c�u�l�e� �a� �m�a�r�g�e�m� �–� �A�p�l�i�q�u�e� �a� �L�e�i� �5�0�/�5�0�:� �5�0 /�%� �d�o� �p�r�e�ç�o
�d�e�v�e� �c�o�b�r�i�r� �c�u�s�t�o�s� �(�p�r�o�d�u�t�o�,� �f�r�e�t�e�,� �t�a�x�a�)�,� �e� �5�0 /�%� �d�e�v�e� �s�e�r
lucro. Se o custo total for R$ 45,00, o preço de venda ideal
será R$ 90,00.

V.E.N.D.A. na prática

• Visão: “Quero ser a referência em organização de
�h�o�m�e ��o�f�f�i�c�e�”�.
• Experiência: Mostre fotos reais de uso no Instagram.
• Necessidade: Resolva a dor de bagunça.
• Diferença: Logo personalizada e embalagem premium.
�•� �A�ç�ã�o�:� �L�a�n�c�e� �a� �c�a�m�p�a�n�h�a� �d�e� �p�r�é ��v�e�n�d�a� �c�o�m� �1�0 /�%� �d�e
desconto.

Esses quatro etapas transformam uma simples ideia em um
produto pronto para ser a pedra fundacional da sua marca.

FAÇA AGORA:
• - Liste três dores que seu público alvo sente hoje.

• - Crie um formulário simples (Google Forms) e colete
100 respostas.

• - Contacte dois fornecedores e solicite amostras com
sua logo.

• - Defina o preço usando a Lei 50/50 e registre no seu

Do Dropshipping ao Primeiro Produto da...universidadefadamadrinha.com 5

https://alibaba.com


plano de negócios.
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CAPÍTULO 2

Construindo a Identidade da Marca: Nome,

Logo e Valores

A alma da sua marca

A identidade visual não é apenas um desenho bonito; ela
comunica confiança, propósito e diferenciação. Quando eu
decidi chamar minha primeira linha de "Luna Home", escolhi
um nome que remetia ao ciclo da lua – simbolizando
renovação constante. Esse storytelling ajudou a criar
conexão emocional com as clientes.

Como eu fiz

1. Brainstorm de nomes – Usei o site de domínios
(registro.br) para testar a disponibilidade de 30 opções. O
nome ideal deve ter entre 6 e 12 caracteres, ser fácil de
pronunciar e ter domínio .com.br livre.
2. Teste de percepção – Compartilhei 5 opções com 30
seguidoras no Instagram e pedi que escolhessem a que
mais transmitisse "qualidade" e "autenticidade". A opção
�v�e�n�c�e�d�o�r�a� �r�e�c�e�b�e�u� �7�3 /�%� �d�o�s� �v�o�t�o�s�.
3. Criação do logo – Contratei um designer no Workana
(workana.com) e apliquei a técnica N.B.M. (Nome,
Benefício, Memória). O logo incorporou a lua crescente e a
�p�a�l�e�t�a� �d�e� �c�o�r�e�s� �a�z�u�l ��c�i�a�n�o�,� �q�u�e� �t�r�a�n�s�m�i�t�e� �t�r�a�n�q�u�i�l�i�d�a�d�e� �e
profissionalismo.
4. Definição de valores – Listei três valores que guiam a
marca: Sustentabilidade, Inovação e Empatia. Eles
apareceram nas descrições dos produtos e nas políticas de
entrega.
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Estratégia de comunicação

• Storytelling: Cada postagem no feed traz a história da lua e
como ela inspira organização.
• Consistência visual: Usei o Canva (canva.com) para criar
templates de posts que mantêm a mesma tipografia e cor.
• Prova social: Publiquei depoimentos de clientes que já
usaram o protótipo, reforçando a credibilidade.

Esses passos garantem que a sua marca seja reconhecível
e confiável desde o primeiro contato.

FAÇA AGORA:
• - Verifique a disponibilidade de 5 nomes de domínio
.com.br.

• - Crie um enquete no Instagram com 3 opções de
nome e registre a preferência.

• - Contrate um designer (ou use o Fiverr) e peça três
versões de logo usando N.B.M.

• - Defina 3 valores da sua marca e escreva uma frase
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curta para cada um.
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CAPÍTULO 3

Estrutura Legal e Fiscal: Registro, CNPJ e

Tributação

Legalizando o sonho

Muitos empreendedoras hesitam em avançar porque temem
a burocracia. Eu mesma passei semanas estudando a
Receita Federal antes de abrir meu CNPJ. A verdade é que,
com o apoio certo, o processo pode ser concluído em 14
dias.

Passos essenciais

1. Escolha do regime tributário – Consulte o Portal do
Empreendedor (gov.br/empresas) para entender o Simples
Nacional. Para quem fatura até R$ 360 mil por ano, o
�S�i�m�p�l�e�s� �o�f�e�r�e�c�e� �a�l�í�q�u�o�t�a� �e�n�t�r�e� �4 /�%� �e� �1�1 /�%� �s�o�b�r�e� �a� �r�e�c�e�i�t�a�.
2. Registro da marca – Faça o pedido no INPI
(instituto.gov.br) e pague a taxa de R$ 355,00. O prazo
médio de concessão é de 8 a 12 meses, mas você já pode
usar o nome como “marca em processo de registro”.
�3�.� �E�m�i�s�s�ã�o� �d�e� �n�o�t�a�s� �f�i�s�c�a�i�s� �–� �U�s�e� �o� �s�i�s�t�e�m�a� �d�e� �N�F ��e� �d�a
Receita (nfe.sefaz.gov.br). Configure o certificado digital e
integre ao seu ERP, como o Tiny (tiny.com.br).
�4�.� �P�o�l�í�t�i�c�a� �d�e� �d�e�v�o�l�u�ç�ã�o� �e� �t�e�r�m�o�s� �–� �B�a�s�e�i�e ��s�e� �n�a�s� �d�i�r�e�t�r�i�z�e�s
do Código de Defesa do Consumidor (gov.br/consumer)
para criar políticas claras que protejam você e o cliente.

Ferramentas práticas
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• Sebrae – O portal do Sebrae (sebrae.com.br) oferece
consultoria gratuita para microempreendedoras, inclusive
com aulas sobre CNPJ.
• Contabilidade online – Use serviços como Contabilizei
(contabilizei.com.br) para garantir que a escrita fiscal esteja
correta e evitar multas.

Aplicando V.E.N.D.A.

• Visão: Operar legalmente garante credibilidade.
• Experiência: Simplifique o checkout com nota fiscal
automática.
• Necessidade: Clientes exigem segurança ao comprar.
• Diferença: Mostre o selo de empresa registrada no site.
• Ação: Registre sua marca no INPI ainda esta semana.

Ao seguir esses passos, sua marca deixa de ser um hobby
e passa a ser um negócio escalável.

FAÇA AGORA:
• - Acesse o portal do Sebrae e agende uma consultoria
gratuita.

• - Verifique a disponibilidade do nome no INPI e inicie o
pedido.

• - Escolha o regime tributário (Simples Nacional) e
registre seu CNPJ.

• - Crie a política de devolução baseada no Código de
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Defesa do Consumidor.
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CAPÍTULO 4

Produção e Controle de Qualidade: Do

fornecedor ao estoque próprio

Do protótipo ao estoque

Quando recebemos as primeiras unidades do kit de
organização, a primeira coisa que fizemos foi abrir cada
caixa e testar a durabilidade dos materiais. Descobri que a
tampa de silicone apresentava rachaduras após o primeiro
uso – um detalhe que poderia destruir a reputação da
marca.

Estratégia de controle de qualidade (QC)

1. Checklist de inspeção – Criei uma planilha com 15 itens,
incluindo acabamento, dimensões e teste de peso máximo
suportado. Cada lote recebeu um selo “Aprovado – QC”.
2. Parceria com fornecedor – Negociei um contrato de
“Quality Assurance” que inclui devolução de peças não
conformes e prazo de 30 dias para reposição.
3. Estoque próprio – Inicialmente, optei por um pequeno
estoque de 200 unidades em um espaço de coworking
(WeWork). Usei o método Kanban para controlar entrada e
saída, evitando rupturas.
4. Logística – Integrei o envio via Correios
(cws.correios.com.br) ao meu ERP, automatizando o
rastreamento e a notificação ao cliente.

Exemplo numérico
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• Custo unitário do produto: R$ 45,00
• Custos de inspeção e embalagem: R$ 5,00
• Frete médio por unidade: R$ 12,00
�•� �M�a�r�g�e�m� �b�r�u�t�a�:� �3�8 /�%� �(�p�r�e�ç�o� �d�e� �v�e�n�d�a� �R�$� �1�0�0�,�0�0�)

�C�o�m� �a� �m�a�r�g�e�m� �d�e� �3�8 /�%�,� �a�i�n�d�a� �h�á� �e�s�p�a�ç�o� �p�a�r�a� �i�n�v�e�s�t�i�r� �e�m
marketing sem comprometer a rentabilidade.

Aplicando a Lei 50/50 na produção

�•� �5�0 /�%� �d�o�s� �c�u�s�t�o�s�:� �i�n�c�l�u�i� �m�a�t�é�r�i�a ��p�r�i�m�a�,� �i�n�s�p�e�ç�ã�o�,
embalagem e frete.
�•� �5�0 /�%� �d�e� �l�u�c�r�o�:� �g�a�r�a�n�t�e� �m�a�r�g�e�m� �s�a�u�d�á�v�e�l� �p�a�r�a� �r�e�i�n�v�e�s�t�i�r
em novos SKUs.

Ao dominar o controle de qualidade, você protege a
reputação e cria um ciclo de melhoria contínua.

FAÇA AGORA:
• - Elabore um checklist de 10 itens críticos para seu
produto.

• - Negocie com seu fornecedor um termo de “Quality
Assurance”.

• - Defina a quantidade inicial de estoque (ex.: 150
unidades) e escolha um local para armazenar.

• - Calcule a margem bruta usando a Lei 50/50 e ajuste o
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preço de venda se necessário.
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CAPÍTULO 5

Marketing de Marca: Lançamento, Vendas e

Escala

O grande salto

O lançamento da minha primeira coleção foi planejado como
um evento online no Instagram Live. Convidamos 5
�i�n�f�l�u�e�n�c�i�a�d�o�r�a�s� �m�i�c�r�o ��n�i�c�h�e� �q�u�e� �j�á� �u�s�a�v�a�m� �p�r�o�d�u�t�o�s� �d�e
organização. Cada uma recebeu um kit exclusivo e
compartilhou a experiência ao vivo. O resultado? R$ 42 mil
em 48 horas.

Estratégia de lançamento passo a passo

�1�.� �P�r�é ��l�a�n�ç�a�m�e�n�t�o� �c�o�m� �l�i�s�t�a� �V�I�P� �–� �U�s�e�i� �o� �C�o�n�v�e�r�t�K�i�t
�(�c�o�n�v�e�r�t�k�i�t�.�c�o�m�)� �p�a�r�a� �c�a�p�t�u�r�a�r� �e ��m�a�i�l�s� �e� �o�f�e�r�e�c�i� �u�m
�d�e�s�c�o�n�t�o� �d�e� �1�5 /�%� �p�a�r�a� �o�s� �p�r�i�m�e�i�r�o�s� �2�0�0� �i�n�s�c�r�i�t�o�s�.
2. Conteúdo de valor – Publiquei 3 vídeos curtos mostrando
“como organizar a sua mesa em 5 minutos”. Cada vídeo
�t�e�r�m�i�n�o�u� �c�o�m� �u�m� �C�T�A� �p�a�r�a� �a� �p�á�g�i�n�a� �d�e� �p�r�é ��v�e�n�d�a�.
3. Campanha de anúncios – Configurei anúncios de
retargeting no Meta Ads (ads.facebook.com) segmentando
quem visitou a página, mas não comprou. O custo por
aquisição (CPA) ficou em R$ 12,00, abaixo da margem.
�4�.� �P�a�r�c�e�r�i�a�s� �e�s�t�r�a�t�é�g�i�c�a�s� �–� �F�e�c�h�e�i� �c�o ��b�r�a�n�d�i�n�g� �c�o�m� �u�m�a
blogueira de lifestyle que lançou um cupom exclusivo de
�2�0 /�%�.
5. Escala – Depois do sucesso inicial, aumentei o
�o�r�ç�a�m�e�n�t�o� �d�e� �a�n�ú�n�c�i�o�s� �e�m� �3�0 /�%� �e� �p�a�s�s�e�i� �a� �u�s�a�r� �o� �G�o�o�g�l�e
Shopping (shopping.google.com) para alcançar novos
públicos.
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Aplicando N.B.M.

• Nome: Luna Home – reforça a identidade.
• Benefício: “Transforme sua mesa em um ambiente
produtivo”.
�•� �M�e�m�ó�r�i�a�:� �U�s�e�i� �a� �c�o�r� �a�z�u�l ��c�i�a�n�o� �e� �a� �i�m�a�g�e�m� �d�a� �l�u�a� �p�a�r�a
fixar a marca na mente do consumidor.

Métricas de sucesso

�•� �T�a�x�a� �d�e� �c�o�n�v�e�r�s�ã�o� �d�a� �p�á�g�i�n�a� �d�e� �p�r�é ��v�e�n�d�a�:� �6 /�%�.
• Retorno sobre investimento (ROI) da campanha de
anúncios: 3,5x.
�•� �T�a�x�a� �d�e� �r�e�c�o�m�p�r�a� �n�o�s� �p�r�i�m�e�i�r�o�s� �3�0� �d�i�a�s�:� �2�2 /�%�.

Esses números provam que, com a combinação certa de
storytelling, anúncios segmentados e parcerias, a sua marca
pode escalar de forma sustentável.

FAÇA AGORA:
�•� �-� �C�r�i�e� �u�m�a� �l�i�s�t�a� �V�I�P� �d�e� �2�0�0� �e ��m�a�i�l�s� �u�s�a�n�d�o� �u�m
formulário gratuito.

�•� �-� �P�r�o�d�u�z�a� �3� �v�í�d�e�o�s� �c�u�r�t�o�s� �(�a�t�é� �6�0 /�s�e�g�u�n�d�o�s�)
mostrando o uso do seu produto.

• - Configure um teste A/B no Meta Ads com orçamento
de R$ 100,00.

• - Identifique 2 influenciadoras que possam fazer
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�p�a�r�c�e�r�i�a� �e� �p�r�o�p�o�n�h�a� �u�m� �c�o ��b�r�a�n�d�i�n�g�.
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Conclusão

Sua jornada está completa – e apenas começou

Ao longo deste ebook, você viu como transformar a
frustração de margens baixas em lucro real, passando por
etapas concretas: escolha do produto, identidade visual,
legalização, produção, e marketing de lançamento. Cada
passo foi desenhado para que você, minha querida
empreendedora, consiga aplicar imediatamente e sentir o
progresso.

�L�e�m�b�r�e ��s�e�:� �a� �d�i�f�e�r�e�n�ç�a� �e�n�t�r�e� �q�u�e�m� �s�o�n�h�a� �e� �q�u�e�m� �r�e�a�l�i�z�a
está na ação consistente. Se você seguiu os blocos " Faça
agora", já tem a base para lançar sua marca própria. Agora,
é hora de acelerar o crescimento.

Próximo passo

A Universidade Fada Madrinha oferece um programa de
mentoria intensiva que aprofunda cada um desses tópicos,
com aulas ao vivo, auditoria de loja e suporte individual.
Garanta sua vaga agora – as inscrições fecham em 7 dias e
as primeiras 20 alunas recebem um bônus de consultoria de
branding.

Outros livros da Fada Madrinha
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• "Como Viver de Afiliados: O Guia Prático que Transforma
Iniciantes em Empreendedoras Lucrativas" – https://www.co
munidadefadamadrinha.com/ebooks/como-viver-de-afiliados
-o-guia-pratico-que-transforma-iniciantes-em-empreendedor
as-lucrativas
• "Trabalhar em Casa com Filhos: Monte sua Rotina e
Conquiste Renda Real" – https://www.comunidadefadamadri
nha.com/ebooks/trabalhar-em-casa-com-filhos-monte-sua-ro
tina-e-conquiste-renda-real
• "Dropshipping na Shopee: Como Vender Todos os Dias
Sem Estoque" – https://www.comunidadefadamadrinha.com/
ebooks/dropshipping-na-shopee-como-vender-todos-os-dias
-sem-estoque
• "Recuperação de Carrinho Abandonado: Estratégias Reais
para Vender Mais" – https://www.comunidadefadamadrinha.
com/ebooks/recuperacao-de-carrinho-abandonado-estrategi
as-reais-para-vender-mais

�V�á� �e�m� �f�r�e�n�t�e�,� �l�a�n�c�e� �s�u�a� �m�a�r�c�a�,� �e� �l�e�m�b�r�e ��s�e�:� �e�u�,� �D�a�n�i�e�l�e
Morais, estou aqui para apoiar cada passo do seu sucesso.

�C�l�i�q�u�e� �a�q�u�i� �e� �i�n�s�c�r�e�v�a ��s�e� �n�a� �U�n�i�v�e�r�s�i�d�a�d�e� �F�a�d�a� �M�a�d�r�i�n�h�a�:
https://universidadefadamadrinha.com
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Agradecimentos

Obrigada, minha querida empreendedora

Este ebook só foi possível graças à comunidade vibrante da
Universidade Fada Madrinha, às minhas mentoras do
Sebrae e, principalmente, a você, que dedica tempo e
energia para construir um futuro financeiro mais livre. Cada
história de sucesso que leio nos grupos de apoio me inspira
a continuar entregando conteúdo de valor.

Agradeço também às minhas colaboradoras, ao suporte
técnico da Shopee, e às minhas filhas, que me lembram
diariamente da importância de criar um negócio com
propósito. Continue brilhando e conte comigo para celebrar
cada conquista.
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Fontes & Referências

• Sebrae – https://sebrae.com.br
• Governo Federal – https://gov.br
• Receita Federal – https://receitafederal.gov.br
• INPI – https://inpi.gov.br
• Google Trends – https://trends.google.com
• Shopee – https://help.shopee.com
• Meta Ads – https://ads.facebook.com
• Alibaba – https://alibaba.com
• ConvertKit – https://convertkit.com
• Workana – https://workana.com
• Contabilizei – https://contabilizei.com.br
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SOBRE A AUTORA

DM

Daniele Morais
A Fada Madrinha do Digital

Daniele Morais é empreendedora digital, educadora e criadora da

Universidade Fada Madrinha — a maior escola de dropshipping e negócios

digitais para mulheres do Brasil. Com anos de experiência no mercado digital,

Daniele transformou a vida de milhares de mulheres ensinando como

construir uma renda real e sustentável online.

Autora dos métodos proprietários V.E.N.D.A., N.B.M. e Lei 50/50, ela é

referência nacional em vendas digitais, dropshipping e empreendedorismo

feminino. Sua missão é simples: mostrar que toda mulher pode prosperar no

digital.

Siga a Dani nas redes:

Instagram: instagram.com/universidadefadamadrinha

YouTube: youtube.com/@universidadefadamadrinha

universidadefadamadrinha.com

https://instagram.com/universidadefadamadrinha
https://youtube.com/@universidadefadamadrinha


Sua jornada está apenas

começando!

Você acabou de dar um passo incrível. Agora é hora de colocar tudo em

prática com o suporte da maior escola de negócios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!

QUERO ENTRAR NA UNIVERSIDADE

universidadefadamadrinha.com

Também nos encontre em:

Comunidade: app.universidadefadamadrinha.com/comunidade

Telegram: t.me/+tmxE5S_k-G85ODFh

Daniele Morais

A Fada Madrinha do Digital

Criadora da Universidade Fada Madrinha™

https://universidadefadamadrinha.com
https://universidadefadamadrinha.com
https://app.universidadefadamadrinha.com/comunidade
https://t.me/+tmxE5S_k-G85ODFh

