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Introdução

A dor que você sente agora

Imagine que, ao acordar, você abre a Shopee e vê a caixa
de entrada cheia de mensagens de clientes curiosos. Mas,
ao abrir seu painel, nada de pedidos. Você já investiu em
anúncios, fez posts bonitos, mas ainda não vê o dinheiro
entrar. Minha querida, eu já passei por isso. Foi num
domingo, enquanto tomava café, que percebi que o
problema não era a falta de vontade, e sim a estratégia.

A promessa que vai mudar sua realidade

�N�e�s�t�e� �e ��b�o�o�k�,� �e�u� �v�o�u� �l�h�e� �m�o�s�t�r�a�r�,� �p�a�s�s�o� �a� �p�a�s�s�o�,� �c�o�m�o
montar uma estrutura de dropshipping na Shopee que gera
vendas todos os dias, sem precisar comprar um único
produto antes da venda. Você vai aprender a escolher
fornecedores, criar listings irresistíveis, atrair tráfego
qualificado e operar com segurança, usando ferramentas e
métodos testados na Universidade Fada Madrinha.

O que você encontrará aqui

• Uma jornada que começa na escolha do nicho e termina
na automação da operação;
• Histórias reais de alunas que faturaram R$ 10 mil nos
primeiros 30 dias;
• Exercícios práticos ao final de cada capítulo para que você
já coloque a mão na massa.
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Vem comigo, porque a sua primeira venda está mais perto
do que você imagina.

FAÇA AGORA:
�•� �R�e�s�e�r�v�e� �3�0� �m�i�n�u�t�o�s� �h�o�j�e� �p�a�r�a� �l�e�r� �e�s�t�e� �e ��b�o�o�k� �s�e�m
interrupções;

• Anote três metas de faturamento para os próximos 90
dias;

• Abra uma conta na Shopee (se ainda não tem) e
explore a plataforma.
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CAPÍTULO 1

Entendendo o modelo de dropshipping na

Shopee

O que é dropshipping?

Dropshipping é o modelo de negócio onde você vende um
produto que nunca chegou a tocar. Quando o cliente
compra, você repassa o pedido ao fornecedor, que envia
diretamente ao comprador. Na Shopee, isso funciona como
um marketplace que aceita esse tipo de operação, desde
que você siga as políticas de logística e atendimento.

Por que a Shopee?

A Shopee está entre as maiores plataformas de
�e ��c�o�m�m�e�r�c�e� �d�a� �A�m�é�r�i�c�a� �L�a�t�i�n�a�,� �c�o�m� �m�a�i�s� �d�e� �8�0� �m�i�l�h�õ�e�s� �d�e
usuários ativos (dados do sebrae.com.br). O algoritmo da
Shopee favorece lojas que entregam rapidamente e mantêm
avaliações altas. Isso cria a oportunidade perfeita para
quem tem processos enxutos.

História real: da primeira venda ao primeiro R$ 1.000

A Ana, aluna da Universidade Fada Madrinha, começou em
janeiro de 2023. Ela escolheu um nicho de "acessórios para
gatos" e encontrou um fornecedor chinês no AliExpress que
aceitava envios diretos. No primeiro mês, com um
investimento de R$ 300 em anúncios, ela fez 25 vendas,
gerando R$ 1.200 de receita bruta. O segredo? Uma
�d�e�s�c�r�i�ç�ã�o� �S�E�O ��f�r�i�e�n�d�l�y�,� �f�o�t�o�s� �d�e� �a�l�t�a� �q�u�a�l�i�d�a�d�e� �e� �u�m� �p�r�a�z�o
�d�e� �e�n�t�r�e�g�a� �p�r�o�m�e�t�i�d�o� �d�e� �7 ��1�0� �d�i�a�s�,� �q�u�e� �a� �S�h�o�p�e�e
recompensou com badge de confiança.
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Passos essenciais para iniciar

1. Pesquisa de mercado – Use o Google Trends e o próprio
buscador da Shopee para identificar produtos em alta.
2. Validação de fornecedor – Verifique se o fornecedor
aceita pedidos individuais, tem boa reputação e oferece
rastreamento.
3. Política de devolução – Defina claramente como
funcionará a troca ou devolução, para não ser penalizada
pela plataforma.

Aplicando o método V.E.N.D.A.

• Visão: Escolha um nicho que você ama e que tem
demanda.
• Estratégia: Mapeie concorrentes e descubra o diferencial.
• Negociação: Feche condições de frete e prazo com o
fornecedor.
• Difusão: Crie anúncios otimizados.
• Acompanhamento: Monitore métricas diárias.

FAÇA AGORA:
• Acesse o painel da Shopee, clique em “Buscar” e digite
�t�r�ê�s� �p�a�l�a�v�r�a�s ��c�h�a�v�e� �d�o� �s�e�u� �n�i�c�h�o�;� �r�e�g�i�s�t�r�e� �o� �v�o�l�u�m�e� �d�e
buscas;

• Crie uma planilha com cinco fornecedores potenciais e
avalie reputação, prazo e preço;

• Redija uma política de devolução curta (máximo 150
caracteres) para colocar na sua loja.
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CAPÍTULO 2

Montando sua loja irresistível – branding e

copy

A primeira impressão conta mais que mil palavras

Na Shopee, o cliente decide em poucos segundos se confia
ou não na sua loja. Um branding consistente – logo, cores,
�t�o�m� �d�e� �v�o�z� �–� �c�r�i�a� �c�r�e�d�i�b�i�l�i�d�a�d�e�.� �L�e�m�b�r�e ��s�e�:� �a� �m�a�i�o�r�i�a� �d�o�s
compradores nunca viu seu site antes; eles confiam no que
aparece na primeira foto.

Exemplo prático: a loja da Júlia

Júlia, outra aluna minha, vendia "kits de maquiagem
vegana". Ela gastou R$ 200 em um logotipo profissional e
padronizou todas as imagens com fundo branco, iluminação
uniforme e selo “Produto Vegano”. O resultado? A taxa de
�c�o�n�v�e�r�s�ã�o� �s�u�b�i�u� �d�e� �1�,�5 /�%� �p�a�r�a� �3�,�8 /�%� �e�m� �3�0� �d�i�a�s�.� �C�a�d�a
cliente passava a enxergar a loja como premium.

Copy que converte

A descrição do produto deve responder três perguntas:
1. O que é? – Seja direto.
2. Por que isso importa? – Destaque o benefício principal.
3. Como usar? – Mostre o passo a passo.

Use a fórmula N.B.M. (Necessidade, Benefício, Medo):
• Necessidade: "Sua pele precisa de hidratação profunda";
�•� �B�e�n�e�f�í�c�i�o�:� �"�C�o�m� �n�o�s�s�o� �s�é�r�u�m�,� �a� �p�e�l�e� �f�i�c�a� �m�a�c�i�a� �p�o�r� �2�4 /�h�"�;
• Medo: "Sem ele, a pele pode ficar áspera e sem brilho".
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Otimização SEO na Shopee

�•� �T�í�t�u�l�o�:� �I�n�c�l�u�a� �a� �p�a�l�a�v�r�a ��c�h�a�v�e� �p�r�i�n�c�i�p�a�l� �(�e�x�.�:� �"�K�i�t
Maquiagem Vegana – 5 Produtos").
• Bullets: Use até cinco linhas para listar atributos.
• Tags: Aproveite todas as tags disponíveis.

Checklist de branding

• Logotipo em PNG com fundo transparente;
• Paleta de 3 cores (principal, secundária, destaque);
• Fonte padrão para títulos (ex.: Montserrat) e corpo (ex.:
Open Sans).

FAÇA AGORA:
• Crie ou atualize o logotipo da sua loja usando Canva
(gratuito) e salve em alta resolução;

• Escreva três variações de título de produto, inserindo a
�p�a�l�a�v�r�a ��c�h�a�v�e� �p�r�i�n�c�i�p�a�l�;

• Redija a descrição de um dos seus produtos usando a
fórmula N.B.M. e publique na sua loja.
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CAPÍTULO 3

Encontrando fornecedores confiáveis e

produtos vencedores

Onde achar fornecedores que entregam no prazo?

A maior armadilha do dropshipping está no tempo de
entrega. Na Shopee, a experiência do cliente é medida pelo
prazo e pela rastreabilidade. Por isso, escolha fornecedores
que ofereçam tracking automático e que estejam
acostumados a atender pedidos individuais.

Ferramentas de pesquisa

• AliExpress – Use o filtro "Ships From" para escolher
fornecedores que enviam do Brasil ou de países com
logística ágil.
• 1688.com – Plataforma chinesa para quem tem domínio de
mandarim ou usa agentes.
• B2Brazil – Conecta você a fornecedores nacionais,
�r�e�d�u�z�i�n�d�o� �o� �t�e�m�p�o� �d�e� �e�n�t�r�e�g�a� �p�a�r�a� �2 ��5� �d�i�a�s�.

Caso de sucesso: a loja da Camila

Camila decidiu vender "fones de ouvido Bluetooth". Ela
encontrou três fornecedores no AliExpress com avaliações
�a�c�i�m�a� �d�e� �4�,�8 /�.� �A�o� �t�e�s�t�a�r�,� �e�n�v�i�o�u� �2� �u�n�i�d�a�d�e�s� �p�a�r�a� �s�e�u
próprio endereço e verificou a qualidade da embalagem e a
velocidade do rastreamento. O fornecedor que entregou em
7 dias recebeu o selo de “Parceiro Oficial” na sua loja, e as
�v�e�n�d�a�s� �a�u�m�e�n�t�a�r�a�m� �4�5 /�%� �n�o� �p�r�i�m�e�i�r�o� �m�ê�s�.
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Estratégia N.B.M. aplicada ao fornecedor

• Necessidade: "Precisamos de um fornecedor que entregue
em até 7 dias";
• Benefício: "Assim, evitamos avaliações negativas e
aumentamos a taxa de conversão";
• Medo: "Um atraso pode gerar cancelamento de pedido e
perda de reputação".

Como validar antes de fechar

1. Solicite amostra – Peça duas unidades diferentes para
testar qualidade.
2. Verifique rastreamento – Envie um pedido de teste e
acompanhe o código.
3. Negocie margens – Calcule o custo + taxa Shopee +
�m�a�r�g�e�m� �d�e�s�e�j�a�d�a� �(�i�d�e�a�l� �3�0 ��4�0 /�%�)�.
4. Documente tudo – Salve screenshots das conversas para
evitar surpresas.

FAÇA AGORA:
• Selecione três produtos do seu nicho e encontre dois
fornecedores para cada um no AliExpress;

• Peça amostras de pelo menos um produto de cada
fornecedor;

• Calcule a margem de lucro ideal usando a fórmula:
(Preço de Venda – Custo – Taxa Shopee) ÷ Preço de
Venda.
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CAPÍTULO 4

Estratégias de tráfego e conversão –

V.E.N.D.A. na prática

Onde o cliente está?

A Shopee tem seu próprio tráfego interno, mas para escalar
você precisa atrair compradores de fora (Google, Instagram,
TikTok). O método V.E.N.D.A. ajuda a alinhar a estratégia de
atração com a experiência de compra.

V – Visibilidade

• Anúncios Shopee Ads: Comece com um orçamento diário
�d�e� �R�$� �2�0�.� �U�s�e� �p�a�l�a�v�r�a�s ��c�h�a�v�e� �d�e� �c�a�u�d�a� �l�o�n�g�a� �(�e�x�.�:� �"�f�o�n�e
Bluetooth sem fio para corrida").
• Postagens orgânicas: Crie reels mostrando o produto em
uso. No último frame, inclua o link da sua loja.

E – Engajamento

• Responda a todas as perguntas em até 1 hora. A Shopee
recompensa respostas rápidas com badge de "Atendimento
Premium".
• Use a função de "Live Shopping" para demonstrar o
�p�r�o�d�u�t�o� �a�o� �v�i�v�o�.� �A� �t�a�x�a� �d�e� �c�o�n�v�e�r�s�ã�o� �p�o�d�e� �c�h�e�g�a�r� �a� �1�2 /�%�.

N – Nurturing (Nutrição)

• Crie um grupo no WhatsApp para clientes que compraram.
Envie dicas de uso e promoções exclusivas.
�•� �E�n�v�i�e� �m�e�n�s�a�g�e�n�s� �d�e� �p�ó�s ��c�o�m�p�r�a� �p�e�d�i�n�d�o� �a�v�a�l�i�a�ç�ã�o�,
�o�f�e�r�e�c�e�n�d�o� �c�u�p�o�m� �d�e� �1�0 /�%� �p�a�r�a� �a� �p�r�ó�x�i�m�a� �c�o�m�p�r�a�.
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D – Desejo

• Use provas sociais: copie avaliações reais (com
permissão) e destaque na descrição.
• Mostre comparativos antes/depois para criar necessidade.

A – Ação

• Botões de "Comprar Agora" devem estar visíveis em todas
as imagens.
• Ofereça frete grátis acima de R$ 100 para incentivar o
ticket médio.

Exemplo prático: campanha de 30 dias da Larissa

Larissa investiu R$ 600 em Shopee Ads e R$ 400 em reels
patrocinados. Em 30 dias, gerou 150 cliques diários, 45
vendas e um faturamento de R$ 7.500. O ponto chave foi
usar o CTA "Garanta o seu antes que acabe!" nas legendas.

FAÇA AGORA:
• Crie um anúncio Shopee Ads com orçamento de R$
20/dia para um produto da sua loja;

• Grave um reel de 15 segundos mostrando o produto
em uso e publique com link na bio;

• Configure uma mensagem automática de
�a�g�r�a�d�e�c�i�m�e�n�t�o� �p�ó�s ��c�o�m�p�r�a� �c�o�m� �c�u�p�o�m� �d�e� �d�e�s�c�o�n�t�o�.
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CAPÍTULO 5

Operação, escalabilidade e a Lei 50/50 para

lucrar todo dia

Operação enxuta

Depois de fechar a primeira venda, a rotina pode virar caos
se você não tem processos definidos. Use a Lei 50/50:
�5�0 /�%� �d�o� �t�e�m�p�o� �f�o�c�a�d�o� �e�m� �p�r�o�c�e�s�s�o�s� �(�l�o�g�í�s�t�i�c�a�,� �s�u�p�o�r�t�e�)� �e
�5�0 /�%� �e�m� �c�r�e�s�c�i�m�e�n�t�o� �(�t�r�á�f�e�g�o�,� �n�o�v�o�s� �p�r�o�d�u�t�o�s�)�.

Ferramentas de automação

• Google Sheets + Zapier: Automatize a criação de pedidos
�a�o� �r�e�c�e�b�e�r� �u�m�a� �n�o�v�a� �c�o�m�p�r�a�.� �O� �Z�a�p� �c�r�i�a� �u�m� �e ��m�a�i�l� �p�a�r�a� �o
fornecedor com todos os detalhes.
• ShipStation: Integração de rastreamento que envia códigos
ao cliente automaticamente.
• Chatbots Shopee: Responda mensagens frequentes sem
intervenção manual.

Escalando sem perder qualidade

1. Dobre o número de fornecedores – Tenha pelo menos
dois fornecedores por produto para evitar rupturas.
2. Expanda o portfólio – Adicione produtos complementares
(ex.: capas para fones Bluetooth).
3. Ajuste a margem – Reavalie custos a cada 30 dias;
negocie descontos com fornecedores com base no volume.

História de sucesso: a trajetória da Fernanda
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Fernanda começou com um único produto – "capa de
�c�e�l�u�l�a�r� �a�n�t�i ��q�u�e�d�a�"�.� �E�m� �9�0� �d�i�a�s�,� �u�s�a�n�d�o� �a� �L�e�i� �5�0�/�5�0�,� �e�l�a
automatizou pedidos e passou a investir metade do tempo
em campanhas de remarketing. Seu faturamento passou de
R$ 5 mil para R$ 22 mil mensais, com margem líquida de
�2�8 /�%�.

Checklist de operação diária

• Verifique se todos os pedidos têm tracking atualizado;
• Responda mensagens pendentes (máx. 1 hora);
• Atualize estoque virtual (evite oversell);
• Analise métricas de anúncios (CPC, CTR, ROAS).

FAÇA AGORA:
�•� �C�o�n�f�i�g�u�r�e� �u�m� �Z�a�p�i�e�r� �q�u�e� �e�n�v�i�e� �e ��m�a�i�l� �a�o� �f�o�r�n�e�c�e�d�o�r
sempre que houver um novo pedido na Shopee;

• Crie um documento Google com as métricas diárias de
vendas, custos e margem;

• Defina um horário de 30 minutos ao final do dia para
revisar todas as mensagens não respondidas.
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Conclusão

Recapitulando sua transformação

Você chegou ao final deste guia e, agora, tem em mãos um
plano completo para vender todos os dias na Shopee sem
precisar de estoque. Revisamos a pesquisa de nicho, a
criação de uma loja com branding forte, a escolha de
fornecedores confiáveis, as estratégias de tráfego usando o
método V.E.N.D.A. e a operação enxuta baseada na Lei
50/50.

Próximo passo decisivo

A maioria das alunas que aplicam tudo o que aprendeu aqui
vê seu primeiro lucro dentro de 30 dias. Mas, para acelerar
ainda mais, eu recomendo que você se inscreva na
Universidade Fada Madrinha
(https://universidadefadamadrinha.com). Lá, você terá
acesso a mentorias ao vivo, comunidade de apoio e
ferramentas exclusivas que vão transformar seu negócio em
uma máquina de vendas.

Leitura complementar

• "Recuperação de Carrinho Abandonado: Estratégias Reais
para Vender Mais" – aprenda a reconquistar clientes que
desistiram no último passo;
• "Inteligência Artificial para Empreendedoras: Vendas 10X
com Menos Trabalho" – descubra como usar IA para
otimizar anúncios e copy.
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Não deixe para depois: a oportunidade de dominar a
Shopee está ao seu alcance agora. Clique, faça sua
inscrição e continue a jornada de sucesso.
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construir uma renda real e sustentável online.

Autora dos métodos proprietários V.E.N.D.A., N.B.M. e Lei 50/50, ela é

referência nacional em vendas digitais, dropshipping e empreendedorismo

feminino. Sua missão é simples: mostrar que toda mulher pode prosperar no

digital.

Siga a Dani nas redes:

Instagram: instagram.com/universidadefadamadrinha

YouTube: youtube.com/@universidadefadamadrinha

universidadefadamadrinha.com

https://instagram.com/universidadefadamadrinha
https://youtube.com/@universidadefadamadrinha


Sua jornada está apenas

começando!

Você acabou de dar um passo incrível. Agora é hora de colocar tudo em

prática com o suporte da maior escola de negócios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!

QUERO ENTRAR NA UNIVERSIDADE

universidadefadamadrinha.com

Também nos encontre em:

Comunidade: app.universidadefadamadrinha.com/comunidade

Telegram: t.me/+tmxE5S_k-G85ODFh
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A Fada Madrinha do Digital
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