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CAPITULO 1

Introducao

Bem vindas, minha querida empreendedora

Imagine a cena: vocé acorda, abre o celular e vé a
notificacao de um pedido que acabou de fechar. O coracéo
dispara, a empolgacéo toma conta — mas, ao mesmo tempo,
surge a duvida: "E se eu ndo conseguir entregar? E se o
fornecedor me deixar na mao?" Essa angustia € real, e eu ja
passei por ela. Foi justamente nesse momento que decidi
transformar a frustracdo em oportunidade.

Eu sou Daniele Morais, a sua Fada Madrinha do Digital, e

neste e book eu vou conduzir vocé por uma
comeca no primeiro contato com o fornecedor e termina nas
primeiras vendas reais. A promessa € clara: ao final, vocé

tera um plano de acao completo, sabera negociar com
fornecedores brasileiros, definira precos que cobrem custos

e ainda gerarao lucro, e lancara sua loja de forma

estratégica para garantir os primeiros clientes.

Este livro ndo é teoria vazia. Cada capitulo traz historias de
alunas da Universidade Fada Madrinha que, em menos de
30 dias, passaram de "néo sei por onde comecar" a "faturei
R$3.200 no primeiro més". Vocé vera planilhas, scripts de
negociacao e checklists prontos para copiar e colar.

Vem comigo, porque a sua jornada esta prestes a decolar.
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FACA AGORA:
s Reserve 30 minutos do seu dia para ler
sem interrupcaoes.

» Abra um documento no Google Docs para anotar
insights.

» Defina um objetivo de faturamento para o proximo 30
dias.

e Compartilhe este e book com uma amiga
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guer empreender.

Introducao universidadefadamadrinha.cors



Capitulo 1 — Escolhendo o fornecedor ideal

Por que o fornecedor brasileiro pode ser seu maior aliado

Quando eu comecei, a maioria das alunas acreditava que 0s
melhores precos surgiam apenas da China. Até que uma

delas, a Camila, encontrou um fornecedor de camisetas em
Sado/Paulo que entregava em até 48/horas e
margem de 30/%. O resultado? Primeiro mé.
R$2.800. O que mudou foi a proximidade logistica e a

facilidade de comunicacao.

Passo a passo para validar um fornecedor

» Pesquisa de mercado: Use o portal do Sebrae
(sebrae.com.br) para identificar fabricantes locais. Procure
por termos como "fabricante de vestuario no Brasil" ou
"distribuidor de eletronicos nacional".

« Contato direto: Ligue ou envie e mail usal
simples: "Ol4, sou Daniele Morais, empreendedora digital, e
guero testar seu produto em minha loja online. Qual a
politica de troca?" Essa abordagem ja filtra quem tem
postura profissional.

» Teste de amostra: Solicite 3 unidades diferentes e avalie
gualidade, prazo e embalagem. Anote tudo em uma
planilha.

» Analise de custos: Some preco unitario, frete (consulta ao
Correios ou transportadora) e taxa de armazenagem caso
necessario.
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Historia real — O caso da Ana

Ana, aluna da minha comunidade, precisava de um

fornecedor de acessorios de cozinha. Ela encontrou duas

opcoes: um atacadista em Minas Gerais e outro em
Sado/Paulo. Apos aplicar o checklist acima,
fornecedor de Minas entregava em 7 dias, enquanto o de
Sao/Paulo em 2 dias. Optou pelo mais rapic
preco ligeiramente maior, e viu seu ticket n
porque os clientes valorizam a entrega rapida.

Aplicando a Lei 50/50

A Lei 50/50 sugere que, ao escolher entre preco e prazo,

vocé deve equilibrar: 50/% de foco no custc
tempo de entrega. Na pratica, isso significa que um
fornecedor que oferece preco 10/% mais ba
entrega 5 dias a mais, pode ser menos vantajoso que outro

gue cobra um pouco mais e entrega quase imediatamente.

FACA AGORA:

e Liste 5 fornecedores nacionais no seu nicho usando o
Sebrae.

* Envie a primeira mensagem de contato utilizando o
script acima.

 Solicite amostras de, no minimo, 3 produtos diferentes.
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* Preencha a planilha de analise de custos e prazos.
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CAPITULO 3

Capitulo 2 — Estruturando a precificacéao

Inteligente

O desafio de precificar sem perder margem

Muitos empreendedores se perdem na hora de definir preco
e acabam vendendo abaixo do custo. Lembro da primeira
aluna que trabalhei, a Julia, que cobrou R$39,90 em um Kit
de beleza e acabou tendo prejuizo de R$15 por venda.
Depois de revisitar a formula de precificacao, ela passou a
faturar R$5.500 em quatro semanas.

A formula V.E.N.D.A.

* V — Valor percebido pelo cliente

» E — Estrutura de custos (produto + frete + taxa da
plataforma)

N — NUmero de unidades necessarias para cobrir
despesas fixas

* D — Diferencial competitivo (ex.: entrega rapida, garantia)
* A — Acao promocional (desconto ou oferta limitada)

Aplicando V.E.N.D.A., vocé tem um mapa completo para
definir o preco ideal.

Passo a passo para montar sua tabela de precos

1. Calcule o custo total: preco do fornecedor + frete

(consultar Correios ou transportadora) + taxa da plataforma

(ex.: 12/% do Mercado Livre). Use a planilh
Universidade Fada Madrinha.

2. Defina a margem desejada: para iniciant
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é saudavel.

3. Adicione o markup: (custo total =+ (1 mar
R$50, margem 35/% - preco = 50 + 0,65 = R
4. Teste o preco: lance o produto com um d
por 7 dias e observe a taxa de conversao.

5. Ajuste com base no V.E.N.D.A.: se o valor percebido for

alto, aumente o preco em até 10/% sem per

Exemplo pratico — O caso do Marco

Marco vende acessorios de celular. Seu custo medio por
unidade € R$18, frete R$5 e taxa da platafc
Custo total = R$23,90. Ele escolheu marger
preco = 23,90 -+ 0,65 "H R$36,77. ApoOs testz:
o cliente percebeu alto valor por causa da embalagem

premium, entdo aumentou para R$39,90 e manteve a

mesma taxa de conversao.

FACA AGORA:

 Calcule o custo total de 3 produtos que vocé ja tem em
maos.

« Defina a margem minima que deseja (ex.
» Monte a tabela de precos usando a formula do markup.

« Anote um preco teste com 5/% de descor
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produto.
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Capitulo 3 — Montando a primeira loja e

Integrando com plataformas

Do zero ao live em 48 horas

A primeira vez que lancei uma loja no Mercado Livre, a

pagina ficou pronta em menos de 2/horas. |
foi estratégia de integracédo. Hoje, mostro o passo a passo

gue usei com a aluna Paula, que abriu sua loja de produtos

de beleza e ja recebeu 12 pedidos no primeiro dia.

Escolhendo a plataforma ideal

» Mercado Livre — grande trafego organico, bom para
iniciantes.

» Shopee — foco em mobilidade e promocaoes.

* Instagram/Facebook Shops — ideal para branding e
relacionamento.

Para a maioria das alunas, a combinac&o Mercado Livre +
Instagram traz o melhor equilibrio entre alcance e controle
de marca.

Configuracao basica da loja

1. Cadastro: Use seu CNPJ (informacdes da Receita
Federal — gov.br/receitafederal) para criar a conta de pessoa
juridica.

2. ldentidade visual: Escolha cores e fontes que reflitam seu
nicho; use Canva (gratuito) para criar banners.

3. Importacdo de produtos: A maioria dos fornecedores
envia planilhas CSV. Importe diretamente na plataforma
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usando a ferramenta de upload em massa.

4. Descricdo otimizada: Use palavras chave
nacional”, "entrega em 48h" e inclua beneficios claros.

Exemplo de frase: "Produto 100/% brasileir
dias e entrega rapida."”

5. Politica de devolucao: Copie o modelo da plataforma e

ajuste para o seu negocio, destacando a confianca.

Integracao de estoque e pedidos

Utilize o Nuvemshop ou Bling (integracao oficial com
Mercado Livre) para sincronizar estoque em tempo real,
evitando overselling. A aluna Fernanda relatou que, ao
automatizar o processo, reduziu o tempo de gestao de
pedidos de 3/h para 30/min por dia.

Checklist de lancamento

e Verificar foto do produto (resolucao minin
» Testar link de compra em celular.

» Configurar frete gratis acima de R$150.

e Criar anuncio patrocinado com orcamento de R$30/dia.

FACA AGORA:

 Crie sua conta de pessoa juridica em uma das
plataformas citadas.

 Importe pelo menos 5 produtos usando a planilha CSV.

e Escreva uma descri¢céo otimizada contendo 2
palavras chave do seu nicho.

* Ative a integracao de estoque com um sistema gratuito
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(ex.: Tiny ERP trial).
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CAPITULO 5

Capitulo 4 — Estrategias de lancamento e

primeiras vendas

O roteiro de 7 dias que gera as primeiras conversoes

Quando lancei a campanha de pré venda da
de bijuterias, segui um plano de 7 dias que resultou em 28
vendas nos primeiros 48/horas. O segredo |
storytelling, gatilhos de urgéncia e o método V.E.N.D.A. para
conduzir o cliente até a compra.

Dia 1 — Antecipacao nas redes sociais

Publique um teaser usando a frase: "Chegou a hora de
transformar seu visual com pecas 100/% na
limitada!". Use o recurso de contagem regressiva nos

Stories do Instagram.

Dia 2 — Oferta de lancamento

Abra a loja com um codigo de desconto exclusivo (ex.:
LANCAMENTO10) valido por 48/h. Envie a n
WhatsApp para a sua lista usando o modelo de script de

vendas do meu ebook "Guia Completo de Vendas pelo

WhatsApp para Empreendedoras".

Dia 3 — Prova social

Compartilhe depoimentos de clientes que ja receberam o
produto (use fotos reais). Isso aumenta a confianca e reduz
a objecao de compra.
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Dia 4 — Live de demonstracao

Faca uma transmissao ao vivo mostrando o produto em uso.
Inclua um link direto para a pagina do produto na descricao.

Dia 5 — Remarketing

Crie anuncios de remarketing no Meta Ads
(Facebook/Instagram) segmentando quem clicou mas nao
comprou. Ofereca um bonus (ex.: brinde de brinde) para
fechar a compra.

Dia 6 — Urgéncia final

Use a Lei 50/50 para reforcar a escassez: "So restam 5
unidades, entrega em 24h!",

Dia 7 — Avaliacéo e ajuste

Analise metricas (taxa de conversdo, CAC) e ajuste o
orcamento do préoximo ciclo.
Historia da Lucia

Ldcia, aluna da Universidade Fada Madrinha, aplicou esse
roteiro para vender 15 unidades de um organizador de
bolsa. Ela utilizou o modelo de script V.E.N.D.A. e aumentou
a margem de lucro de 20/% para 35/%.
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FACA AGORA:
» Defina a data de lancamento da sua primeira
campanha.

» Crie um teaser visual e agende a publicacdo para o
Dial/l.

e Gere um co6digo de desconto de 10/% e c
de WhatsApp.
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 Planeje uma live de demonstracao para
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Capitulo 5 — Escalando com controle de

custos e N.B.M.

Como crescer sem perder a rentabilidade

Depois das primeiras vendas, a tentacao € investir pesado
em anuncios. Mas eu aprendi, e ensino, a usar o metodo
N.B.M. (Numero de Beneficios x Margem) para garantir que
cada real investido traga retorno.

Entendendo o N.B.M.

* N — Numero de beneficios percebidos pelo cliente (ex.:
entrega rapida, garantia, personalizacao).

* B — Beneficio financeiro (ex.: desconto por volume).

« M — Margem liquida apoés todos 0s custos.

A formula simples é: N x B"e M. Se o produ
beneficios e cada um equivale a R$5 de valor percebido, o

total de B = R$15. Se sua margem € R$12, a equacao esta
favoravel.

Estratégias de controle de custos

* Negociacao de frete: Consolidar envios semanais com
transportadora pode reduzir custos em ate
» Automacao de atendimento: Use o WhatsApp Business

API para respostas automaticas, diminuindo o tempo de
atendimento.

 Reinvestimento inteligente: Redirecione 3
bruto para campanhas de remarketing, que
menor que campanhas de prospeccao.
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Exemplo real — A trajetoria da Renata

Renata comecou vendendo canecas artesanais. Apos

alcancar R$8.000 em vendas, aplicou N.B.M. e percebeu

gue seu frete estava consumindo 15/% da
renegociou com o Correios e passou a usar embalagem
compartilhada, economizando R$1,200 mensais. Tambem
adicionou um beneficio de "brinde surpresa” que aumentou

a percepcao de valor, permitindo um aumento de preco de

8/%.

Checklist de escalada

* Revise custos fixos e variaveis a cada 30 dias.

» Calcule N.B.M. para cada produto antes de investir em
midia.

» Otimize o funil de vendas com testes A/B nas paginas de

produto.
e Defina metas de reinvestimento (ex.: 25/Y%
para anuncios).

FACA AGORA:

* Liste todos os custos (produto, frete, taxa, embalagem)
dos seus 3 itens mais vendidos.

 Calcule a margem liquida de cada um.

* Identifique 2 beneficios adicionais que vocé pode
oferecer.

e« Use a formula N/x/B "e/M para validar se
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aumentar o investimento em anuncios.
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CAPITULO 7

Conclusao

Sua transformacéo esta a um passo

Parabéns, minha querida! Vocé acabou de percorrer a
jornada completa: encontrou fornecedores confiaveis,
estruturou precos com margem saudavel, criou sua loja e
fez as primeiras vendas. Agora, 0 proximo passo € escalar e
transformar esse negocio em sua principal fonte de renda.

Se vocé ainda sente duvidas, lembre se da
Camila, da Julia e da Lucia — todas elas comecaram do zero

e hoje faturam mais de R$10 mil por més. O que as une é a
aplicacao pratica dos métodos que vocé acabou de

aprender.

Para continuar evoluindo, convido vocé a entrar na
Universidade Fada Madrinha
(https://universidadefadamadrinha.com). La, ofereco
mentorias em grupo, workshops avancados e acesso a uma
comunidade de empreendedoras que compartilham
resultados reais. Nao deixe para depois: as vagas sao
limitadas e as proximas turmas ja estao quase completas.

Préoximos recursos recomendados

 "Guia Completo de Vendas pelo WhatsApp para
Empreendedoras — Transforme Conversas em Lucro" —
aprenda a converter leads em clientes com mensagens
persuasivas.

* "Dropshipping Nacional: Conquiste Vendas Rapidas com
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Fornecedores Brasileiros" — aprofunde a negociagcéo com
fornecedores e descubra estratégias avancadas de
precificacao.

Vem comigo para a proxima fase. O futuro do seu negocio
esta nas suas maos, e eu estou aqui para guiar cada passo.

FACA AGORA:
e Acesse a Universidade Fada Madrinha e
na proxima turma.

* Escolha um dos ebooks recomendados e inicie a
leitura hoje.

» Defina um objetivo de faturamento para o proximo
trimestre e escreva 0 em seu planner.

e Compartilne seu progresso no grupo da comunidade
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para receber feedback imediato.
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CAPITULO 9

Fontes & Referéncias

e Sebrae — sebrae.com.br

» Governo Federal — gov.br/receitafederal

» Mercado Livre — centro de ajuda oficial (ml.com.br/ajuda)
» Shopee — centro de ajuda oficial (shopee.com.br/ajuda)

* Meta Business — business.facebook.com/resources

» Portal do Correios — correios.com.br

 Bling — bling.com.br (integracao de estoque)

» Canva — canva.com (design gratuito)
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Daniele Morais
A Fada Madrinha do Digital

Daniele Morais é empreendedora digital, educadora e criadora da
Universidade Fada Madrinha — a maior escola de dropshipping e negécios
digitais para mulheres do Brasil. Com anos de experiéncia no mercado digital,
Daniele transformou a vida de milhares de mulheres ensinando como
construir uma renda real e sustentavel online.

Autora dos métodos proprietarios V.E.N.D.A., N.B.M. e Lei 50/50, ela &
referéncia nacional em vendas digitais, dropshipping e empreendedorismo
feminino. Sua missado é simples: mostrar que toda mulher pode prosperar no
digital.

4 )

Siga a Dani nas redes:

Instagram: instagram.com/universidadefadamadrinha

YouTube: youtube.com/@universidadefadamadrinha

- J
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Sua jornada esta apenas

comecando!

Vocé acabou de dar um passo incrivel. Agora é hora de colocar tudo em
pratica com o suporte da maior escola de negadcios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!

universidadefadamadrinha.com

Também nos encontre em:

Comunidade: app.universidadefadamadrinha.com/comunidade

Telegram: t.me/+tmxE5S_k-G850DFh

Daniele Morais

A Fada Madrinha do Digital

Criadora da Universidade Fada Madrinha™
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