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CAPÍTULO 1

Introdução

Minha querida, lembra da manhã em que você acordou
olhando a conta bancária e pensou: “Se ao menos eu
tivesse um jeito de ganhar dinheiro sem precisar de patrão?”
Essa sensação de estar presa a um salário que não cobre
os sonhos é a porta que vamos abrir juntas.

Eu estive exatamente onde você está agora. Em 2022,
depois de perder meu emprego de assistente administrativo,
passei três meses sem saber como pagar o aluguel. Foi
então que decidi mergulhar no universo digital, sem teoria
vazia, apenas ação. Em 90 dias, consegui meu primeiro
R$5.000 de lucro vendendo um kit de acessórios de beleza
via Instagram. O que eu aprendi nesse caminho está neste
livro.

Aqui, eu prometo que você vai descobrir como encontrar um
nicho lucrativo, montar sua primeira loja online, atrair
clientes reais e fechar vendas usando a fórmula V.E.N.D.A.
(Valor, Emoção, Necessidade, Desejo, Ação). Cada capítulo
traz uma história real, um método prático e um exercício que
você pode executar hoje mesmo. Se você seguir cada
passo, sua primeira renda de R$5.000 está a poucos cliques
de distância.

Pronta para transformar medo em dinheiro? Vem comigo.
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CAPÍTULO 2

1 – Descobrindo o Seu Nicho de Ouro

Quando eu comecei, pensei em vender camisetas
genéricas. O resultado? Zero vendas. Foi aí que percebi
que nicho não é só um assunto, é a dor que você resolve
para alguém específico. A primeira história que eu
compartilho é a da Ana, que amava organizar festas infantis.
Ela descobriu que mães de 3 a 5 anos buscavam kits de
decoração DIY, mas não encontravam fornecedores
confiáveis.

Passo a passo que nos guiou:
• Pesquisei no Google Trends (trends.google.com) e vi que
"kits festa DIY" tinha crescimento de 120% nos últimos 12
meses.
• Usei o Sebrae (sebrae.com.br) para validar a demanda, e
a ferramenta de “Mapa de Oportunidades” apontou 4.800
buscas mensais regionais.
• Criei uma persona: "Mãe Mariana, 32 anos, busca
praticidade e segurança para a primeira festa do filho".

Com a persona em mãos, Ana desenvolveu um protótipo de
kit de 5 itens, testou com 10 amigas e recebeu feedback
positivo. Ela lançou o produto no Instagram e faturou
R$2.300 em duas semanas.

O segredo está em combinar dados de mercado com a
empatia da sua própria experiência. Quando você sente a
dor do seu cliente, a solução flui naturalmente.
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FAÇA AGORA:
• - Acesse trends.google.com e digite três palavras
relacionadas ao seu hobby ou paixão.

• - Anote a variação de busca nos últimos 12 meses;
escolha a que estiver em alta.

• - Use o Sebrae para validar a demanda local e estime
o volume de buscas mensais.

• - Crie uma persona detalhada (nome, idade, rotina, dor,
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desejo).
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CAPÍTULO 3

2 – Construindo a Base Digital: Loja e

Primeiro Produto

Depois de encontrar o nicho, eu percebi que a maioria das
empreendedoras esquece do primeiro contato visual que o
cliente tem com a marca: a loja online. Minha história com a
loja de bijuterias de prata começou com um domínio grátis,
mas o design amador fez o cliente abandonar o carrinho.

Para evitar esse erro, siga o método N.B.M. (Nome,
Benefício, Mecanismo):
• Nome: escolha um nome curto, fácil de lembrar e que
�c�o�n�t�e�n�h�a� �a� �p�a�l�a�v�r�a ��c�h�a�v�e� �d�o� �n�i�c�h�o� �(�e�x�.�:� �"�B�i�j�u�M�ã�e�"� �p�a�r�a
mães que buscam presentes).
• Benefício: destaque na homepage o principal benefício
(ex.: "Entrega em 24h para festas surpresa").
• Mecanismo: mostre como o produto entrega esse
benefício (ex.: foto de unboxing, depoimento).

A plataforma que recomendo para iniciantes é a Loja
Integrada (lojaintegrada.com.br), que tem integração direta
com o Mercado Livre e a Shopee. No meu caso, configurei o
frete grátis acima de R$150 usando a calculadora de frete
da Correios (correios.com.br). Isso aumentou a taxa de
conversão em 18%.

�A�l�é�m� �d�i�s�s�o�,� �c�r�i�e� �u�m� �p�r�o�d�u�t�o ��p�i�l�o�t�o� �c�o�m� �e�s�t�o�q�u�e� �m�í�n�i�m�o� �(�1�0
unidades) e teste em um grupo fechado de 20 amigas. Use
a planilha do Gov.br de Controle de Estoque
(gov.br/receitafederal) para registrar entradas e saídas,
garantindo que você não perca dinheiro em falta de produto.
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FAÇA AGORA:
• - Defina o nome da sua loja usando a técnica N.B.M.

• - Escolha a plataforma (ex.: Loja Integrada) e crie a
conta.

• - Configure frete grátis a partir de um valor que cubra
seu custo de envio.

• - Produza um protótipo de produto e registre o estoque
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em uma planilha de controle.
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CAPÍTULO 4

3 – Atraindo Tráfego Qualificado com

Estratégias de Conteúdo

A primeira venda da minha loja de acessórios de beleza
aconteceu depois que eu publiquei um Reels mostrando o
antes e depois da maquiagem usando meus pincéis. O
vídeo teve 12 mil visualizações em 24h e gerou 35 cliques
no link da bio. Isso mostra o poder do conteúdo visual aliado
�a� �u�m� �c�a�l�l ��t�o ��a�c�t�i�o�n� �c�l�a�r�o�.

Para atrair tráfego consistente, aplique a Lei 50/50: 50% do
seu tempo deve ser dedicado a criar conteúdo que educa, e
50% a promover ofertas. Por exemplo, eu dedico duas
horas por dia a tutoriais (educar) e duas horas a anúncios
pagos (promover).

Estratégia passo a passo:
• Crie um calendário editorial de 30 dias usando o modelo
do Sebrae (sebrae.com.br/planos). Inclua temas como
"Dicas de Organização", "Erros Comuns" e "Depoimentos
de Clientes".
�•� �P�r�o�d�u�z�a� �r�e�e�l�s� �c�u�r�t�o�s� �(�1�5 ��3�0� �s�e�g�u�n�d�o�s�)� �m�o�s�t�r�a�n�d�o� �a
solução do seu produto. Use legendas e música livre de
direitos.
• Invista R$50 em anúncios no Meta (Meta Business Suite)
direcionando para o público da sua persona.

Os resultados são mensuráveis: o Meta mostra custo por
clique (CPC) médio de R$0,45 para nichos de moda, e a
taxa de conversão de tráfego orgânico costuma ser 2,8%
(dados da própria plataforma).
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FAÇA AGORA:
• - Defina 5 tópicos de conteúdo que educam sua
audiência.

• - Planeje um calendário de publicação para a próxima
semana.

• - Grave um Reel de 20 segundos mostrando seu
produto em uso.

• - Crie um anúncio de R$50 no Meta segmentado para
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a persona criada.
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CAPÍTULO 5

4 – Convertendo Visitantes em Clientes

usando V.E.N.D.A.

A técnica V.E.N.D.A. foi a virada de chave para mim.
Quando eu comecei a usar a estrutura completa nas
mensagens de DM, a taxa de fechamento subiu de 8% para
23%. Veja como funciona na prática:

Valor – Mostre o preço com desconto exclusivo (ex.: "Hoje,
R$79,90, 30% OFF").
Emoção – Conecte ao sentimento da cliente (ex.: "Imagine a
alegria da sua filha ao abrir a caixa").
Necessidade – Reforce a necessidade real (ex.: "Você não
tem tempo para buscar presentes, eu entrego em 24h").
Desejo – Crie desejo visual (ex.: foto 360° do produto).
�A�ç�ã�o� �–� �C�a�l�l ��t�o ��a�c�t�i�o�n� �d�i�r�e�t�o� �(�e�x�.�:� �"�C�l�i�q�u�e� �a�q�u�i� �e� �f�i�n�a�l�i�z�e� �a
compra agora").

Na prática, eu recebi uma mensagem de Maria, que
buscava um presente rápido para o aniversário da filha.
Usei V.E.N.D.A. e, em menos de 5 minutos, ela concluiu a
compra de R$120.

Para automatizar, configure respostas rápidas no Instagram
(Ferramentas > Mensagens Salvas) usando o script
V.E.N.D.A. Isso garante consistência e reduz tempo de
resposta.
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FAÇA AGORA:
• - Escreva um modelo de mensagem usando V.E.N.D.A.
para seu produto.

• - Salve a mensagem como resposta rápida no
Instagram.

• - Treine responder a três dúvidas comuns usando esse
modelo.
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• - Meça a taxa de conversão nas próximas 48 horas.
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CAPÍTULO 6

5 – Escalando e Otimizando para R$5.000

Mensais

Depois de alcançar as primeiras vendas, eu precisava
escalar sem perder margem. Foi aí que apliquei a estratégia
�d�e� �U�p�s�e�l�l� �e� �C�r�o�s�s ��s�e�l�l� �c�o�m�b�i�n�a�d�a� �c�o�m� �a� �L�e�i� �5�0�/�5�0� �d�e
reinvestimento. Eu reservei 50% do lucro para anúncios e
50% para melhorar o mix de produtos.

Primeiro, identifiquei o produto de maior margem (pincéis de
maquiagem de fibra de aço). Criei um bundle com um estojo
de transporte, aumentando o ticket médio de R$80 para
R$120. Em seguida, usei o recurso de anúncios dinâmicos
da Meta para mostrar o bundle a quem já comprou o pincel.

Resultados: o custo por aquisição (CPA) caiu de R$30 para
R$22, e o faturamento mensal subiu para R$5.800 em 30
dias. Também implementei a ferramenta de analytics do
Google (analytics.google.com) para rastrear a jornada do
cliente e otimizar a página de checkout, reduzindo o
abandono em 12%.

Para manter a saúde financeira, acompanhe o fluxo de
caixa usando a planilha de controle da Receita Federal
(gov.br/receitafederal). Avalie o ROI de cada campanha:
(receita gerada – custo da campanha) ÷ custo da
campanha.
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FAÇA AGORA:
• - Escolha um produto de alta margem e crie um bundle
com um item complementar.

• - Configure um anúncio dinâmico no Meta promovendo
o bundle.

• - Acompanhe o CPA e compare com o custo atual.

• - Atualize sua planilha de fluxo de caixa com os novos
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números.
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CAPÍTULO 7

Conclusão

Minha querida, se você chegou até aqui, já deu o primeiro
grande passo rumo ao seu R$5.000. Revendo nossa
jornada – da descoberta do nicho, passando pela loja,
tráfego, conversão e escala – você tem um método
comprovado em mãos.

A transformação é real: de quem não sabia por onde
começar a quem tem uma loja funcional, tráfego constante e
estratégia de vendas afinada. Agora, o próximo passo é
aprofundar seu aprendizado na Universidade Fada
Madrinha, onde ofereço mentorias ao vivo, grupos de apoio
e módulos avançados de branding e automação.

�N�ã�o� �d�e�i�x�e� �a� �e�m�p�o�l�g�a�ç�ã�o� �e�s�f�r�i�a�r�.� �I�n�s�c�r�e�v�a ��s�e� �h�o�j�e� �e�m
https://universidadefadamadrinha.com e garanta seu lugar
na turma que começa na próxima semana. As vagas são
limitadas para garantir atenção personalizada – então,
clique agora!

Se quiser continuar evoluindo, recomendo dois dos meus
�e ��b�o�o�k�s� �q�u�e� �c�o�m�p�l�e�m�e�n�t�a�m� �e�s�t�e� �g�u�i�a�:� �"�D�r�o�p�s�h�i�p�p�i�n�g
Nacional: Conquiste Vendas Rápidas com Fornecedores
Brasileiros" e "Venda como uma Fada: Técnicas de
Fechamento que Encantam". Eles aprofundam fornecedores
locais e técnicas avançadas de fechamento.
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Outros livros da Fada Madrinha
• Dropshipping Nacional: Conquiste Vendas Rápidas com
Fornecedores Brasileiros – https://www.comunidadefadama
drinha.com/ebooks/dropshipping-nacional-conquiste-vendas
-rapidas-com-fornecedores-brasileiros
• Crie seu Primeiro Infoproduto e Conquiste Renda Passiva
em 30 Dias – https://www.comunidadefadamadrinha.com/eb
ooks/crie-seu-primeiro-infoproduto-e-conquiste-renda-passiv
a-em-30-dias
• Como Começar no Dropshipping do Zero e Vender Todos
os Dias – https://www.comunidadefadamadrinha.com/ebook
s/como-comecar-no-dropshipping-do-zero-e-vender-todos-o
s-dias
• Venda como uma Fada: Técnicas de Fechamento que
Encantam – https://www.comunidadefadamadrinha.com/ebo
oks/venda-como-uma-fada-tecnicas-de-fechamento-que-enc
antam
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CAPÍTULO 8

Agradecimentos

Obrigada, minha querida, por confiar na minha jornada e
permitir que eu faça parte da sua. Cada passo que você dá
é um reflexo da força da nossa comunidade de mulheres
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você, que transforma sonhos em realidade. Que este livro
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CAPÍTULO 9

Fontes & Referências

• Sebrae – sebrae.com.br
• Google Trends – trends.google.com
• Meta Business Suite – business.facebook.com
• Loja Integrada – lojaintegrada.com.br
• Correios – correios.com.br
• Receita Federal – gov.br/receitafederal
• Shopee Centro de Ajuda – help.shopee.com.br
• Mercado Livre Centro de Ajuda –
ajuda.mercadolivre.com.br
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Daniele Morais
A Fada Madrinha do Digital

Daniele Morais é empreendedora digital, educadora e criadora da

Universidade Fada Madrinha — a maior escola de dropshipping e negócios

digitais para mulheres do Brasil. Com anos de experiência no mercado digital,

Daniele transformou a vida de milhares de mulheres ensinando como

construir uma renda real e sustentável online.

Autora dos métodos proprietários V.E.N.D.A., N.B.M. e Lei 50/50, ela é

referência nacional em vendas digitais, dropshipping e empreendedorismo

feminino. Sua missão é simples: mostrar que toda mulher pode prosperar no

digital.

Siga a Dani nas redes:

Instagram: instagram.com/universidadefadamadrinha

YouTube: youtube.com/@universidadefadamadrinha

universidadefadamadrinha.com
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Sua jornada está apenas

começando!

Você acabou de dar um passo incrível. Agora é hora de colocar tudo em

prática com o suporte da maior escola de negócios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!

QUERO ENTRAR NA UNIVERSIDADE

universidadefadamadrinha.com

Também nos encontre em:

Comunidade: app.universidadefadamadrinha.com/comunidade

Telegram: t.me/+tmxE5S_k-G85ODFh

Daniele Morais

A Fada Madrinha do Digital

Criadora da Universidade Fada Madrinha™

https://universidadefadamadrinha.com
https://universidadefadamadrinha.com
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