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"Seu sucesso é a minha missão." — Daniele Morais, Fada Madrinha do Digital



CAPÍTULO 1

Introdução

Minha querida, imagine a cena: você está sentada no seu
cantinho, com a caixa de café ao lado, e aquela vontade de
criar um negócio que não dependa de estoque, sem precisar
investir rios de dinheiro. Você já viu aquelas meninas nas
redes sociais dizendo que ganharam R$10 mil em um mês
com dropshipping, mas não sabe por onde começar. A dor
de não encontrar um fornecedor confiável, o medo de errar
na precificação e a frustração de não vender nada nas
primeiras semanas são reais – eu já passei por isso.

Eu sou a Daniele Morais, a sua Fada Madrinha do Digital, e
estou aqui para transformar essa dor em um sonho
�p�a�l�p�á�v�e�l�.� �N�e�s�t�e� �e ��b�o�o�k�,� �e�u� �v�o�u� �t�e� �g�u�i�a�r�,� �p�a�s�s�o� �a� �p�a�s�s�o�,
desde a escolha do fornecedor nacional até a primeira
venda concretizada, usando o método que já ajudou
centenas de mulheres a faturar mais de R$50 mil em menos
de 90 dias. Você vai descobrir como economizar tempo,
evitar armadilhas e potencializar sua margem de lucro.

Prometo que, ao virar a última página, você terá um plano
de ação claro, ferramentas práticas e a confiança de quem
já trilhou esse caminho. Vem comigo, porque a sua jornada
de sucesso começa agora.
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CAPÍTULO 2

Capítulo 1 – Encontrando Fornecedores

Confiáveis no Brasil

A história da Maria começou numa tarde de domingo,
quando ela decidiu que queria vender produtos de beleza
sem estoque. Ela abriu o Google e digitou "fornecedores
dropshipping Brasil". Depois de horas navegando, encontrou
o portal do Sebrae (sebrae.com.br) que lista empresas
certificadas. Maria entrou em contato com três delas, pediu
amostras e analisou a rapidez do envio.

O que aprendi com Maria foi que a confiança nasce da
prova: peça amostras, verifique notas fiscais e confirme o
CNPJ no site da Receita Federal (gov.br/receitafederal). Use
o método V.E.N.D.A. para avaliar cada candidato:

• Visualizar o histórico da empresa (há quanto tempo está
no mercado?)
• Examinar a qualidade dos produtos (receba a amostra)
• Negociar condições (frete, prazos)
�•� �D�o�c�u�m�e�n�t�a�r� �t�u�d�o� �(�e ��m�a�i�l�,� �c�o�n�t�r�a�t�o�)
�•� �A�v�a�l�i�a�r� �o� �s�u�p�o�r�t�e� �p�ó�s ��v�e�n�d�a

No caso da Maria, o fornecedor de São Paulo passou em
todas as etapas. Ela ainda descobriu que o mesmo
fornecedor já trabalhava com grandes marketplaces, o que
deu ainda mais credibilidade.

Dica de ouro: sempre verifique se o fornecedor tem política
de devolução clara e se está cadastrado no Portal do
Consumidor (gov.br/consumidor). Isso protege você e a sua
cliente.
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FAÇA AGORA:
• - Acesse o portal do Sebrae e busque por
"fornecedores dropshipping".

• - Selecione três empresas, peça amostras e registre o
prazo de entrega.

• - Verifique o CNPJ no site da Receita Federal e guarde
o comprovante.

• - Preencha a planilha V.E.N.D.A. para comparar os
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candidatos.
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CAPÍTULO 3

Capítulo 2 – Avaliando a Qualidade e Margem dos

Produtos

Quando a Ana recebeu as amostras dos três fornecedores,
ela notou uma diferença enorme na acabamento e no custo.
O produto A custava R$12, o B R$15 e o C R$10, mas a
qualidade do C era inferior. Ela então aplicou a Lei 50/50,
que eu sempre utilizo: o preço do produto deve ser, no
máximo, 50% do preço de venda final para garantir margem
saudável.

Suponha que você queira vender um kit de cuidados com a
pele por R$45. Aplicando a Lei 50/50, o custo máximo do kit
(incluindo frete) deve ser R$22,50. Se o fornecedor A
oferece o kit por R$20, ele já está dentro da regra, enquanto
o B, a R$30, compromete sua margem.

Além do preço, a qualidade impacta a taxa de devolução.
Dados do Sebrae mostram que lojas que entregam produtos
com defeito têm até 30% mais devoluções. Por isso, avalie:
textura, durabilidade e feedback de quem testou.

Estratégia prática: crie uma planilha com colunas – Custo,
�Q�u�a�l�i�d�a�d�e� �(�1 ��5�)�,� �M�a�r�g�e�m� �I�d�e�a�l� �(�5�0�%�)�,� �M�a�r�g�e�m� �R�e�a�l� �–� �e
classifique cada fornecedor. A escolha mais barata nem
sempre é a mais rentável.
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FAÇA AGORA:
• - Monte a planilha de avaliação de margem usando a
Lei 50/50.

• - Insira os custos das amostras que recebeu.

• - Dê notas de qualidade de 1 a 5 para cada item.

• - Selecione o fornecedor que combine preço justo com
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qualidade acima de 4.
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CAPÍTULO 4

Capítulo 3 – Precificando com Estratégia e Lucro

A Luiza, que vendia acessórios de moda, achava que
bastava somar o custo + 100% e pronto. Ela não sabia que
o mercado brasileiro tem uma sensibilidade de preço
diferente da americana. Eu apresentei a ela o método
N.B.M. – Necessidade, Benefício, Margem – que transforma
a precificação em um ato de persuasão.

�1 ã� �N�e�c�e�s�s�i�d�a�d�e�:� �p�e�r�g�u�n�t�e�-�s�e� �s�e� �o� �c�l�i�e�n�t�e� �r�e�a�l�m�e�n�t�e� �p�r�e�c�i�s�a
do produto. Se for um item de desejo, você pode cobrar
mais.
�2 ã� �B�e�n�e�f�í�c�i�o�:� �d�e�s�t�a�q�u�e� �o� �q�u�e� �o� �c�l�i�e�n�t�e� �g�a�n�h�a� �–� �p�o�r� �e�x�e�m�p�l�o�,
"economia de tempo" ou "beleza sem esforço".
�3 ã� �M�a�r�g�e�m�:� �c�a�l�c�u�l�e� �a� �m�a�r�g�e�m� �d�e�s�e�j�a�d�a�,� �g�e�r�a�l�m�e�n�t�e� �e�n�t�r�e
30% e 50% para dropshipping nacional.

Exemplo prático: um difusor aromático tem custo R$25. A
�n�e�c�e�s�s�i�d�a�d�e� �(�b�e�m ��e�s�t�a�r�)�,� �o� �b�e�n�e�f�í�c�i�o� �(�a�m�b�i�e�n�t�e� �p�e�r�f�u�m�a�d�o�)
e uma margem de 40% resultam em preço de venda = R$25
�÷� �(�1 ��0�,�4�0�)� �=� �R�$�4�1�,�6�7�.� �A�r�r�e�d�o�n�d�e� �p�a�r�a� �R�$�4�2� �p�a�r�a� �f�a�c�i�l�i�t�a�r�.

Ferramenta essencial: use a calculadora de precificação do
Sebrae (sebrae.com.br/precificacao) para validar seus
números. Não esqueça de incluir o frete interno (média
�R�$�8 ��R�$�1�2�)� �e� �o� �i�m�p�o�s�t�o� �(�I�C�M�S�,� �c�o�n�f�o�r�m�e� �a� �s�u�a� �U�F�)�.
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FAÇA AGORA:
• - Escolha um produto da sua lista.

• - Calcule o custo total (produto + frete + impostos).

• - Aplique o método N.B.M. e defina o preço final.
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• - Registre o preço na sua planilha de lançamentos.
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CAPÍTULO 5

Capítulo 4 – Montando sua Loja e Integrando com

Marketplaces

Quando a Carla decidiu abrir sua loja virtual, ela ficou
perdida entre plataformas. Eu a apresentei ao Shopify, ao
WooCommerce e ao Nuvemshop, mas expliquei que, para o
dropshipping nacional, a integração com Shopee e Mercado
Livre traz tráfego orgânico imediato.

Primeiro passo: crie uma conta de vendedor nos
marketplaces (Shopee – ajuda.shopee.com.br; Mercado
Livre – ajuda.mercadolivre.com.br). Depois, use a API oficial
para sincronizar estoque e preços. A maioria dos
fornecedores nacionais já oferece integração via XML ou
CSV, basta exportar a planilha de produtos e importar nos
canais.

Exemplo real: a Joana usou o módulo de integração da
Nuvemshop com o Shopee. Ela carregou 150 SKUs em
menos de 30 minutos, configurou o frete grátis acima de
R$150 e começou a receber pedidos no mesmo dia.

Dicas de design: mantenha a identidade visual consistente –
cores, fontes e logo – para criar confiança. Use fotos de alta
qualidade (mínimo 1080×1080px) e descrições persuasivas
�q�u�e� �i�n�c�l�u�a�m� �p�a�l�a�v�r�a�s ��c�h�a�v�e� �c�o�m�o� �"�d�r�o�p�s�h�i�p�p�i�n�g� �n�a�c�i�o�n�a�l�"�,
"produto brasileiro" e "entrega rápida".
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FAÇA AGORA:
• - Escolha a plataforma da sua loja (Shopify,
WooCommerce ou Nuvemshop).

• - Crie contas de vendedor no Shopee e Mercado Livre.

• - Exporte sua lista de produtos em CSV e importe nos
marketplaces.

• - Defina política de frete (ex.: frete grátis acima de
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R$150).
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CAPÍTULO 6

Capítulo 5 – Estratégias de Lançamento e

Primeiras Vendas

O primeiro pedido da Sofia chegou depois de apenas 48
horas de campanha. Ela usou Meta Ads (Meta Business
Help – business.facebook.com) e segmentou mulheres de
�2�5 ��4�0� �a�n�o�s� �q�u�e� �c�u�r�t�i�r�a�m� �p�á�g�i�n�a�s� �d�e� �m�o�d�a� �s�u�s�t�e�n�t�á�v�e�l�.� �O
segredo? Ela aplicou a fórmula V.E.N.D.A. no anúncio:

• Visual: foto de modelo usando o produto.
• Evidência: selo "100% Brasil".
�•� �N�e�c�e�s�s�i�d�a�d�e�:� �"�R�e�n�o�v�e� �s�e�u� �g�u�a�r�d�a ��r�o�u�p�a� �s�e�m� �s�a�i�r� �d�e
casa".
• Desconto: 15% OFF nas primeiras 24h.
• Ação: botão "Compre Agora" com link direto para a página
de checkout.

O resultado foi R$3.200 em vendas nas primeiras 48 horas,
com CAC (custo de aquisição) abaixo de R$15 por cliente.
Sofia ainda fez upsell de um kit complementar, aumentando
o ticket médio de R$120 para R$150.

Estratégia de urgência: crie um relógio de contagem
regressiva na página de produto (ex.: "Oferta termina em
02:15:00") e comunique via WhatsApp Business
(whatsapp.com/business) para reforçar a escassez.
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FAÇA AGORA:
• - Crie um anúncio no Meta Ads usando a fórmula
V.E.N.D.A.

�•� �-� �D�e�f�i�n�a� �o� �p�ú�b�l�i�c�o ��a�l�v�o� �(�i�d�a�d�e�,� �i�n�t�e�r�e�s�s�e�s�,� �l�o�c�a�l�i�z�a�ç�ã�o�)�.

• - Configure um cupom de 10% OFF válido por 48h.

• - Adicione um contador de tempo na página de
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checkout.
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CAPÍTULO 7

Conclusão

Parabéns, minha querida! Você acabou de percorrer a
jornada que transforma a ansiedade em lucro concreto. Hoje
você já sabe como encontrar fornecedores confiáveis,
avaliar qualidade e margem, precificar com estratégia,
montar sua loja integrada e lançar campanhas que
convertem. Essa é a base que vai sustentar o seu negócio
de dropshipping nacional e abrir caminho para sonhos ainda
maiores.

Se você sente que ainda há perguntas, eu te convido a
aprofundar ainda mais na Universidade Fada Madrinha
(https://universidadefadamadrinha.com). Lá você terá
acesso a mentorias ao vivo, grupos de apoio e aulas
avançadas que vão acelerar seu faturamento.

Quer continuar evoluindo? Recomendo dois livros que
�c�o�m�p�l�e�m�e�n�t�a�m� �e�s�t�e� �e ��b�o�o�k�:� �"�C�r�i�e� �s�e�u� �P�r�i�m�e�i�r�o� �I�n�f�o�p�r�o�d�u�t�o
e Conquiste Renda Passiva em 30 Dias" e "Como Começar
no Dropshipping do Zero e Vender Todos os Dias". Eles
trazem estratégias de criação de ativos digitais e de
automação de vendas que potencializam o que você
aprendeu aqui.

Próximo passo: faça a sua inscrição na Universidade Fada
Madrinha ainda hoje e garanta a vaga na próxima turma de
mentoria intensiva. As vagas são limitadas e eu quero ver
�v�o�c�ê� �b�r�i�l�h�a�r� �n�o� �t�o�p�o� �d�o� �e ��c�o�m�m�e�r�c�e� �b�r�a�s�i�l�e�i�r�o�.
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Outros livros da Fada Madrinha:
• "Crie seu Primeiro Infoproduto e Conquiste Renda Passiva
em 30 Dias" – https://www.comunidadefadamadrinha.com/e
books/crie-seu-primeiro-infoproduto-e-conquiste-renda-passi
va-em-30-dias
• "Como Começar no Dropshipping do Zero e Vender Todos
os Dias" – https://www.comunidadefadamadrinha.com/eboo
ks/como-comecar-no-dropshipping-do-zero-e-vender-todos-
os-dias
• "Venda como uma Fada: Técnicas de Fechamento que
Encantam" – https://www.comunidadefadamadrinha.com/eb
ooks/venda-como-uma-fada-tecnicas-de-fechamento-que-en
cantam
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CAPÍTULO 8

Agradecimentos

Obrigada, minha querida, por confiar na minha orientação e
por fazer parte da comunidade da Fada Madrinha. Cada
passo que você deu até aqui representa coragem e
�d�e�t�e�r�m�i�n�a�ç�ã�o�.� �Q�u�e� �e�s�t�e� �e ��b�o�o�k� �s�e�j�a� �o� �p�r�i�m�e�i�r�o� �c�a�p�í�t�u�l�o� �d�e
uma história de sucesso que vamos escrever juntas. Um
grande abraço e que as vendas sejam sempre abundantes!
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CAPÍTULO 9

Fontes & Referências

Sebrae – sebrae.com.br
Receita Federal – gov.br/receitafederal
Portal do Consumidor – gov.br/consumidor
Shopee – ajuda.shopee.com.br
Mercado Livre – ajuda.mercadolivre.com.br
Meta Business Help – business.facebook.com
Nuvemshop – nuvemshop.com.br
Guia de Precificação Sebras – sebrae.com.br/precificacao
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Sua jornada está apenas

começando!

Você acabou de dar um passo incrível. Agora é hora de colocar tudo em

prática com o suporte da maior escola de negócios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!

QUERO ENTRAR NA UNIVERSIDADE

universidadefadamadrinha.com

Também nos encontre em:

Comunidade: app.universidadefadamadrinha.com/comunidade

Telegram: t.me/+tmxE5S_k-G85ODFh
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Criadora da Universidade Fada Madrinha™

https://universidadefadamadrinha.com
https://universidadefadamadrinha.com
https://app.universidadefadamadrinha.com/comunidade
https://t.me/+tmxE5S_k-G85ODFh

