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CAPITULO 1

Introducao

Minha querida, lembra da noite em que vocé ficou acordada,
olhando a conta bancaria e pensando que seu talento
poderia render mais que o salario de 8 horas? Eu ja estive
ai, com a ansiedade batendo na porta e a esperanca de
mudar de vida pulsando no peito. Foi entao que percebi que
0 segredo néo estava em trabalhar mais, mas em

empacotar o que ja sei e vender em escala. o
Neste e b o aek prometo te guiar, passo a passo, da ideia

ao lancamento, para que seu primeiro infoproduto gere
renda passiva logo nos primeiros 30 dias. Vocé vai descobrir
ferramentas gratuitas, estratégias de funil que eu uso na
Universidade Fada Madrinha e, principalmente, como
transformar o medo em acao concreta. Vem comigo, porgque
a sua jornada comeca agora.
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Capitulo 1 — Diagnosticar a Ideia: Do

A primeira historia que eu compartilho vem da Ana, aluna da
minha comunidade, que adorava cozinhar mas néo sabia
como ganhar dinheiro com isso. Ela me enviou um audio
dizendo: “Daniele, eu realmente amo fazer doces, mas
ninguém paga por isso.” Eu a desafiei a aplicar o método
V.E.N.D.A. - Valor, Emocao, Necessidade, Desejo e Acéo —

para validar a ideia. _ -
Valor: Ana listou todas as receitas que ninguém encontrava

facilmente online. Emocao: ela percebeu que mées de
primeira viagem buscavam algo reconfortante para celebrar

O primeiro aniversario.
Necessidade: a pesquisa no Sebrae (sebrae.com.br)

mostrou que o mercado de confeitaria caseira crescia 12%

ao ano. Desejo: via grupos de maes, ela viu o desejo por

cursos rapidos e praticos. Acao: criamosuma mini pesquisa
usando Google Forms e obtivemos 150 respostas em 48

horas. o _
Com esses dados, a Ana definiu seu infoproduto: "15

Receitas de Doces para Festas de Primeira Infancia”. Ela ja
tinha o produto validado, pronto para seguir para a
estruturacao.
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'p Faca agora:

s - Defina seu nicho usando a féormula V.E.N.D.A.

o - Crie uma pesquisa rapida (Google Forms) e colete ao
menos 100 respostas.

- Analise os resultados e escreva a proposta de valor
em uma frase curta.

- Anote os insights na sua agenda digital.
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CAPITULO 3

Capitulo 2 — Estruturacao de Conteudo: Como

Depois da Ana, eu ajudei a Carla, que era designer grafico e
gueria vender um curso de Canva. Ela tinha medo de que o
conteudo fosse muito longo ou entediante. Foi ai que eu
introduzi o método N.B.M. — Nucleo, Bonus e Médulos —

para desenhar o blueprint. o
Nucleo: Carla listou as 5 habilidades essenciais que todo

iniciante precisa dominar. Bénus: ela adicionou dois
templates exclusivos de design. Modulos: dividiu o conteudo

em 4 semanas, com aulas curtas de 10 minutos.
Ao mapear tudo em um quadro Kanban (trello.com), Carla

viu claramente a jornada do aluno. Cada moédulo recebeu
um objetivo SMART (especifico, mensuravel, alcancavel,
relevante e temporal). Essa clareza permitiu que ela criasse
slides com design profissional usando apenas o Canva

gratuito. _ _
Além disso, eu mostrei como usar a planilha de

acompanhamento da Universidade Fada Madrinha para
garantir que cada moédulo fosse entregue pontualmente.
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'p Faca agora:
o - Liste as 3 a 5 competéncias principais do seu
infoproduto.

o - Defina um boOnus irresistivel que complemente o
nucleo.

e - Estruture o conteido em modulos semanais com
metas SMART.

e - Organize tudo em um quadro Kanban ou planilha de
acompanhamento.
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Capitulo 3 — Producéo de Valor: Gravacao, Design

Quando a Julia decidiu gravar seu curso de meditacao para
Iniciantes, ela ficou intimidada com a ideia de aparecer na
camera. Eu a tranquilizei usando a técnica da Lei 50/50:
50% do conteudo deve ser visualmente atraente, 50% deve

ser audio claro e cativante. _ _
Primeiro, eu indiquei a ferramenta gratuita OBS Studio para

gravacao de tela e a camera do smartphone em modo
retrato. Ela utilizou um anel de luz barato (R$ 30) e gravou
em um ambiente silencioso. Para o audio, recomendei 0

Audacity (audacityteam.org) para limpeza de ruido.
No design das aulas, usamos o Canva (versao gratuita)

para criar slides com paleta de cores calmante (azul e
verde) e icones de meditacdo. Cada slide recebeu uma

chamada de acéo: "Respire fundo e pratique agora".
Ao final, Julia exportou os videos em MP4 e fez upload

direto na Hotmart, que oferece integracao automatica com o
YouTubepara hospedagem segura.

'p Faca agora:

* - Instale o OBS Studio e fagca um teste de gravacao de
2 minutos.

» - Escolha um local silencioso e ajuste a iluminacdo com
um anel de luz ou janela.

* - Crie 3 slides no Canva usando sua paleta de cores
escolhida.

» - Exporte o video e faca upload em uma plataforma de
hospedagem (Hotmart ou similar).

\
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CAPITULO 5

Capitulo 4 — Plataforma e Lancamento: Onde

O proximo passo foi o da Fernanda, que criouum e book
sobre financas pessoais para freelancers. Ela ndo sabia
onde colocar seu produto e como atrair oS primeiros
compradores. Eu mostrei duas opc¢oes: Hotmart e Udemy,
mas optamos pela Hotmart por permitir pagamento

recorrente e integracao com funisde e mail.
Primeiro, criamos a pagina de vendas com titulo impactante,

depoimentos falsos (apenas para exemplo) e um video de
60 segundos explicando o beneficio principal. Utilizamos o
script de copywriting que eu ensino na Universidade Fada

Madrinha — atencao ao "gancho" e a "prova social".
Para o lancamento, fizemos um "Lancamento Relampago"

de 5 dias, seguindo a estratégia de escassez: "S6 50 vagas
com 30% de desconto". A campanha foi divulgada via
grupos do Facebook, Instagram Stories e WhatsApp,
usando a ferramenta de automacéao ManyChat

(manychat.com).
O resultado? Em 48 horas, Fernanda vendeu 27 unidades,

gerando R$ 2.700 de receita. O segredo foi combinar
urgéncia com valor percebido, reforcado por provas
sociais reais.
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'p Faca agora:

o - Escolha uma plataforma (Hotmart ou Udemy) e crie
sua conta.

» - Elabore uma pagina de vendas com titulo, beneficio
principal e video de 60 segundos.

» - Defina uma oferta de lancamento limitada (ex.: 30%
de desconto por 5 dias).

* - Planeje a divulgacao em trés canais (ex.: Instagram,
WhatsApp, grupos de Facebook).
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Capitulo 5 — Automatizacao da Renda Passiva:

Com o infoproduto pronto e a primeira venda feita, o objetivo
agora é transformar essas vendas em renda passiva. Eu
mostro como montar um funil automatizado usando a Lei
50/50: metade do tempo focada em captar leads, metade

em nutrir e converter. _ _
Primeiro, criei um lead magnet — um checklist gratuito — que

eu ofereci em troca do e m a llsei a ferramenta MailerLite
(mailerlite.com) para criar a sequéncia de nutricdo: e mall
(boas vinde snadlcontetdo de valor)e e ma3il

(oferta de upsell).
O funil foi integrado ao Facebook Ads, segmentando

mulheres de 25 a 45 anos interessadas em negocios
digitais. Cada anuncio continha um CTA para a pagina de
captura do checklist. Os leads entravam automaticamente
na sequénciade e m a gue converte, em média, 12% dos

visitantes em compradores. _ _
Para garantir a escalabilidade, configurei a regra de

recorréncia na Hotmart, permitindo que o cliente receba
acesso vitalicio ao conteudo mediante pagamento mensal.
Assim, a cada novo lead nutrido, ha a chance de gerar
receita mensal automatica.
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'p Faca agora:

* - Crie um lead magnet (ex.: checklist, mini e book)
relacionado ao seu infoproduto.

» - Configure uma conta no MailerLite e construa uma
sequénciade 3 e mails.

- Lance um anuncio simples no Facebook direcionado
aoseu publico alvo.

* - Ative a recorréncia na plataforma de venda para
transformar a compra unica em assinatura.

Capitulo 5 — Automatiza cihivetsalaBedaddmad®ialascoma: Funis, E mails e Lei 8D/50



CAPITULO 7

Conclusao

Minha querida, ao longo desses capitulos vocé viu como
transformar uma ideia em um infoproduto lucrativo,
passando por validacao, estruturacao, producao,
lancamento e automacéo. Cada passo foi desenhado para
gue VOCcé possa agir imediatamente, sem precisar de gurus

caros ou softwares complicados.
Se vocé chegou até aqui, ja tem a base para gerar renda

passiva de forma consistente. Agora, € hora de aprofundar
ainda mais sua jornada na Universidade Fada Madrinha,
onde temos cursos avancados, mentorias ao Vvivo e

comunidade de apoio para acelerar seus resultados.
Nao deixe para depois: as vagas para 0 proximo ciclo de

mentoria sao limitadas e se esgotam rapidamente. Clique
agora em https://universidadefadamadrinha.com e garanta

seu lugar antes que as portas se fechem. o
Para complementar seu aprendizado, recomendo dois livros

gue escrevi e que aprofundam estratégias de venda e de

producao de contetdo: "Como Comecar no Dropshipping

do Zero e Vepder Todos os Dias" —
https://www.comunidadefadamadrinha.com/ebooks/como-comecar-
.Vendacomo uma Fada: Técnicasde Fechamento que

Encantam” —

https://www.comunidadefadamadrinha.com/ebooks/venda-como-un
Outros livros da Fada Madrinha "Como Comecar no

Dropshipping do Zero g Vender Todos os Dias" —
https://www.comunidadefadamadrinha.com/ebooks/como-comecar-
.vVendacomo uma Fada: Técnicasde Fechamento que

Encantam” —
https://www.comunidadefadamadrinha.com/ebooks/venda-como-un
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Vem comigo, porque o proximo passo da sua histéria de
sucesso esta a um clique de distancia.
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CAPITULO 9

Fontes & Referéncias
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Daniele Morais é empreendedora digital, educadora e criadora da
Universidade Fada Madrinha — a maior escola de dropshipping e negécios
digitais para mulheres do Brasil. Com anos de experiéncia no mercado digital,
Daniele transformou a vida de milhares de mulheres ensinando como
construir uma renda real e sustentavel online.

Autora dos métodos proprietarios V.E.N.D.A., N.B.M. e Lei 50/50, ela &
referéncia nacional em vendas digitais, dropshipping e empreendedorismo
feminino. Sua missado é simples: mostrar que toda mulher pode prosperar no
digital.

4 )

Siga a Dani nas redes:

Instagram: instagram.com/universidadefadamadrinha

YouTube: youtube.com/@universidadefadamadrinha

- J
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https://instagram.com/universidadefadamadrinha
https://youtube.com/@universidadefadamadrinha

Sua jornada esta apenas

comecando!

Vocé acabou de dar um passo incrivel. Agora é hora de colocar tudo em
pratica com o suporte da maior escola de negadcios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!

universidadefadamadrinha.com

Também nos encontre em:

Comunidade: app.universidadefadamadrinha.com/comunidade

Telegram: t.me/+tmxE5S_k-G850DFh

Daniele Morais

A Fada Madrinha do Digital

Criadora da Universidade Fada Madrinha™
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