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COMO COMECA
DROPSHIPPING DO ZERO E
VENDER TODOS OS DIAS

Guia pratico para transformar seu sonho digital em
vendas diarias, com estratégias testadas por quem
ja fez isso acontecer

Descubra passo a passo como montar uma loja de dropshipping do zero, escolher produtos
vencedores e gerar vendas todos os dias — tudo com exemplos reais e exercicios praticos.
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CAPITULO 1

Introducao

Minha querida, imagine a seguinte cena: vocé esta em casa,
com a xicara de café na mao, e recebe a notificacao de
mais uma venda feita enquanto dormia. O coracao acelera,
0 SOrTiso aparece, e a sensacao de liberdade toma conta.
Essa pode ser a sua realidade — se vocé souber onde

comecar. _ o
Eu sel como é sentir 0 medo de dar o primeiro passo. Ha

dois anos, eu estava desempregada, sem dinheiro para
investir em estoque, mas com a vontade de criar algo que
me desse autonomia. Foi entao que descobri o
dropshipping, e tudo mudou. Este e b o céka ponte entre a

sua duvida e a sua primeira venda. _
Prometo guia ppasso a passo, da escolha do nicho ao

primeiro cligue de compra, usando métodos que eu mesma
desenvolvi— V.E.N.D.A.,N.B.M. e a Lei 50/50 — e que ja
geraram mais de 10 mil vendas na Universidade Fada
Madrinha. Se vocé seguir cada instrucao, vai sentir o
mesmo entusiasmo que eu senti ao ver meu primeiro pedido

chegar.
Prepare abe:o bloco de notas, coloque o celular ao

alcance e venha comigo, porque a jornada comeca agora.
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Fundamentos do Dropshipping: do Sonho a

Quando eu comecei, a primeira coisa que precisei entender
foi 0 que realmente significa "dropshipping". Diferente do
comeércio tradicional, vocé ndo compra estoque antes de
vender. Voceé cria a loja, aceita o pedido e o fornecedor
envia o produto direto ao cliente. Essa estrutura elimina o
risco de capital parado, mas traz desafios de controle de

qualidade e logistica.
A primeira historia que quero contar vem da Ana, aluna da

minha primeira turma. Ela tinha medo de nao conseguir
entregar um produto de qualidade. Decidiu testar trés
fornecedores no AliExpress, enviando cada um um mesmo
item para seu endereco. Apds analisar tempo de entrega,
embalagem e comunicacao, escolheu o fornecedor que
entregou em 15 dias, com embalagem premium. O
resultado? Em duas semanas, ela teve 27 vendas, e a taxa

de devolucao foi menor que 1%. ) o
Entender a cadeia de suprimentos é o primeiro passo.

Vocé deve mapear: fornecedor I’ plataforma de pagamento !’
cliente. Cada elo precisa ser confiavel. Para validar um
fornecedor, use a regra dos 3 "C": Comunicacao,

Cumprimento de prazos e Qualidade.
Método V.E.N.D.A. (Visao, Estratégia, Necessidade,

Deciséo, Acao) pode ser aplicado aqui. Visao: ser dona de
um negocio rentavel. Estratégia: escolher dropshipping.
Necessidade: validar fornecedor. Deciséo: escolher o que

cumpre a regra dos 3 C. Acao: fechar contrato.
No Brasil, a Receita Federal exige que voceé se registre

como MEI ou Microempresa para emitir notas fiscais e evitar
problemas com o fisco. Consulte o portal oficial
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(gov.br/receitafederal) e siga 0 passo a passo do Sebrae

(sebrae.com.br) para formalizar sua atividade.
Ao final deste capitulo, vocé ja deve ter escolhido um

fornecedor confiavel e entender o fluxo completo da
operacao.

'p Faca agora:

o - Defina trés critérios de qualidade para seu fornecedor
(ex.: tempo de entrega "d20 dias, embalagem premium,
comunicacao 24h).

» - Teste a0 menos trés produtos diferentes enviando
amostras para o seu endereco.

* - Registre seu CNPJ como MEI no portal do Gov.br.

- Documente o processo em uma planilha com nome
do fornecedor, prazo, custo e avaliacao.
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CAPITULO 3

Escolhendo Nicho e Produto Vencedor

A maioria das iniciantes falha porque escolhe um nicho
apenas porque “é bonito”. Eu lembro da primeira aluna que
guis vender acessorios de yoga, mas sem entender a
demanda. Seu estoque ficava parado e as vendas nao

apareciam. O erro classico: nao validar o mercado.
Para evitar isso, utilize o Metodo N.B.M. — Necessidade,

Bonus, Margem. Primeiro, descubra uma necessidade real
no Google Trends (trends.google.com) ou no Keyword
Planner do Meta (business.facebook.com). Segundo,
ofereca um bonus que torne a oferta irresistivel — por
exemplo, um e b o agykatuito sobre cuidados com a pele ao
vender cosmeticos. Terceiro, calcule a margem liquida:
preco de venda menos custo do fornecedor, taxas da
plataforma e custos de anuncio. Idealmente, a margem deve

ser "e30%. » ) _
Um caso real: a Julia, apos aplicar N.B.M., encontrou um

nicho de “acessorios para pets que viajam”. Ela percebeu
gue donos de caes compram frequentemente bolsas de
transporte. O custo de compra era R$ 45, ela vendeu por R$
99, e ainda ofereceu um guia de viagem com pets como
bonus. Sua margem foi de 45% e, em 30 dias, ja tinha 120

vendas. _
Use ferramentas gratuitas como o Ubersuggest

(neilpatel.com/ubersuggest) para analisar volume de busca
e concorréncia. Se o volume mensal esta acima de 1.000 e

a concorréncia € media, ha oportunidade.
Dica de ouro: evite nichos saturados nas grandes

plataformas (ex.. camisetas genéricas). Procure por
sub nichcombinacbesde palavras ctHeacaada
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longa, como “bolsa de viagem anti ch @aracaes”. Essa
estratégia reduz competicdo e aumenta a taxa de

conversao. ) o _ _
Ao terminar este capitulo, vocé tera um nicho validado e

um produto pronto para ser listado.

'p Faca agora:

o - Liste 5 ideias de nichos que vocé tem paixao.

- Use Google Trends para comparar o interesse nos
ultimos 12 meses.

e - Calcule a margem usando a formula: (Preco de venda
- Custo fornecedor - Taxas)/ Preco de venda.

- Escolha o0 nicho com maior margem e volume de
busca e anote o produto principal.
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Montando sua Loja Online Sem Codigo

Agora que vocé tem fornecedor e produto, € hora de criar a
vitrine que vai converter visitantes em compradores. A boa
noticia: ndo precisa ser programadora. Plataformas como
Shopify, Nuvemshop e Loja Integrada permitem montar lojas

em poucos cliques.
A historia da Camila ilustra bem o processo. Ela usou a

Nuvemshop, escolheu um tema responsivo, inseriu fotos do
fornecedor (com direito de uso) e escreveu descricbes
usando a formula AIDA (Atencao, Interesse, Desejo, Acao).

Em menos de 48 horas, a loja estava no ar.
Passo a passo técnico: - Crie uma conta em uma

plataforma (recomendo Shopify por integracédo com
AliExpress via Oberlo). - Escolha um dominio proprio (ex.:
suaMarca.com) — isso aumenta a credibilidade. -
Configure o gateway de pagamento: Pix, PayPal ou
PagSeguro. O Sebrae recomenda a combinacao de Pix +
cartao para reduzir desisténcias. - Importe o produto

usando a extensao Oberlo ou DSers.
Lei 50/50: dedique 50% do tempo a aparéncia da loja

(design) e 50% ao copywriting (texto de vendas). Isso

garante que a estética nao sobreponha a persuasao.
Além disso, registre sua politica de privacidade e termos de

uso — exigidos pelo Google e pela LGPD. Modelos podem
ser encontrados em sites oficiais do governo (gov.br). Nao
deixe de configurar o rastreamento do Facebook Pixel

(business.facebook.com) para otimizar anuncios futuros.
Quando sua loja estiver pronta, teste o checkout com um

pedido ficticio para garantir que tudo funciona — do calculo
de frete a0 e m adé confirmacéo.
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'p Faca agora:

* - Crie sua conta em Shopify ou Nuvemshop.

- Escolha um dominio e configure DNS.

e - Integre o0 método de pagamento Pix + cartao.

* - Importe um produto e escreva a descricao usando
AIDA.

* - Ative 0 Facebook Pixel e teste o checkout com um
pedido de teste.
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CAPITULO 5

Trafego, Anuncios e a Primeira Venda

Tera loja pronta € como ter um carro novo sem gasolina. O
proximo passo € atrair compradores. Eu sempre recomendo
comecar com anuncios pagos, pois o trafego organico pode

demorar meses. _ _ _
A primeira aluna, Fernanda, investiu R$ 200 em anuncios no

Facebook Ads (business.facebook.com). Ela segmentou

mulheres de 25 4#&nhos que demonstraram interesse em
*acessorios para pets”. O custo por cligue (CPC) ficou em
R$ 0,45 e, com uma taxa de conversao de 2,5%, gerou 5

vendas no primeiro dia. _
Método V.E.N.D.A. aplicado ao trafego: - Visao: alcancar

1.000 cligues em 7 dias. - Estratégia: anuncios carrossel
com 3 imagens do produto. - Necessidade: criar criativos
gue mostrem solucao (ex.: bolsa anti cheir-0)ecisao:
definir orcamento diario de R$ 30, - Acéao: lancar

campanha e monitorar métricas. _
Use o Pixel para criar audiéncias semelhantes (look alake)

partir dos primeiros compradores. Isso amplia sua
capacidade de alcancar pessoas com alta propenséao a

comprar.
Outra tatica de baixo custo € o TikTok Ads, que tem CPC

meédio menor que o Facebook. Crie videos curtos mostrando

0 produto em uso — TikTok favorece conteudo auténtico.
Depois da primeira venda, envie um e m ade

agradecimento, peca avaliacdo e ofereca um cupom de 10%
para a proxima compra. Essa pratica aumenta a taxa de
recompra e alimenta o algoritmo de anuncios com dados

positivos.
Ao final deste capitulo, vocé tera gerado trafego

gualificado e, idealmente, sua primeira venda.
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'p Faca agora:

- Crie uma campanha de anuncios no Facebook Ads
com objetivo de conversao.

o-Defina publico ahulberes 25 4#&nos, interesse
em pets.

- Produza 3 criativos usando imagens reais do produto.
* - Instale o Pixel e configure evento de compra.

- Monitore CPC e taxa de converséao por 48 horas.

Trafego, Anlncios e a Primeira Venda universidadefadamadrinha.com
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Automatizando e Escalando: Vendas Todos o0s

Depois da primeira venda, o proximo desafio e transformar
aquela compra isolada em um fluxo diario. Automacéo e

escala sao as chaves. o
A historia da Paula, que entrou na Universidade Fada

Madrinha, ilustra bem: ela configurou o DSers para
processar pedidos automaticamente, ligou o Zapier para
enviar mensagens de acompanhamento no WhatsApp e
contratou um assistente virtual para gerenciar o suporte. Em

90 dias, suas vendas subiram de 15 para 150 por dia.
Passo 1 — Automacao de pedidos: Integre sua loja com

DSers (dseers.com) ou Oberlo. Quando o cliente paga, o
pedido é enviado ao fornecedor automaticamente, evitando

atrasos. _
Passo 2 — Mensagens de follow Wpge o Zapier

(zapier.com) para disparar mensagens no WhatsApp
(api.whatsapp.com) logo apds a compra, agradecendo e

enviando o codigo de rastreio.
Passo 3 — Escala de anuncios: Aumente gradualmente o

orcamento em 20% a cada 3 dias, mantendo o CAC (custo
de aquisicao de cliente) abaixo de 30% da margem. Use a
regra da Lei 50/50: metade do orcamento para anuncios de

aquisicdo e metade para retargeting.
Passo 4 — Diversificacao de canais: Comece a vender

também em Shopee (help.shopee.com) e Mercado Livre
(ajuda.mercadolivre.com.br). Cada plataforma tem seu
proprio publico; adaptar a descricao do produto e usar fotos

otimizadas aumenta a taxa de conversao. _
Passo 5 — Analise de métricas: Use o0 Google Analytics

(analytics.google.com) para monitorar taxa de rejeicéao,
tempo médio no site e origem do trafego. Ajuste criativos e
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segmentacao com base nos dados. _
Dica da Fada: reserve 1 hora por semana para analisar o

funil e otimizar cada etapa. Pequenos ajustes, como mudar
a cor do botao de compra, podem aumentar a conversao em

até 12% (dados do Sebrae).
Ao aplicar esses passos, sua loja passara de “venda

ocasional” para “venda todos os dias”.

'p Faca agora:

- Conecte sua loja ao DSers ou Oberlo para automacao
de pedidos.

- Crie um Zap no Zapier que envie mensagem de
agradecimento no WhatsApp.

» - Aumente o orcamento dos anuncios em 20% e
configure campanha de retargeting.

o - Cadastre seu produto nas plataformas Shopee e
Mercado Livre.

- Analise a taxa de conversao no Google Analytics e
ajuste o botdo de compra.
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CAPITULO 7

Conclusao

Parabéns, minha querida! Vocé chegou ao fim deste guia e
ja tem nas maos tudo que precisa para transformar seu
sonho digital em realidade. Revisamos a jornada completa:
da escolha do fornecedor, passando pela validacao do
nicho, construcao da loja, geracao de trafego e, finalmente,

automacao para vendas diarias. _
Se voceé sequiu cada " pFaca agora", ja deve ter sua

primeira venda, ou esta prestesa recebé Lambre se
gue o sucesso nao € um ponto final, mas um processo

continuo de teste, aprendizado e otimizagdo. A
Para acelerar ainda mais seus resultados, convido vocé a

entrar na Universidade Fada Madrinha
(https://universidadefadamadrinha.com). L4, vocé tera
acesso a mentorias ao vivo, comunidade de
empreendedoras e ferramentas exclusivas que faréo seu
negocio decolar ainda mais rapido. As vagas sao limitadas,

entao aproveite agora e garanta seu lugar.
Qutros livros da Fada Madrinha Vendacomo uma Fada:

Técnicasde Fechamento que Encantam —
https://www.comunidadefadamadrinha.com/ebooks/venda-como-un
(Outros titulos ainda serao lancados, figue de olho na

comunidade!) _
Continue aplicando o método V.E.N.D.A.,N.B.M. e a Lei

50/50,e lembre caelavenda é um feitico de realizacao.
Eu estou aqui torcendo por vocé. Vamos juntas transformar
seu negocio em uma fonte constante de renda e liberdade.
Com carinho, Morais

Daniele
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CAPITULO 9

Fontes & Referéncias
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Daniele Morais
A Fada Madrinha do Digital

Daniele Morais é empreendedora digital, educadora e criadora da
Universidade Fada Madrinha — a maior escola de dropshipping e negécios
digitais para mulheres do Brasil. Com anos de experiéncia no mercado digital,
Daniele transformou a vida de milhares de mulheres ensinando como
construir uma renda real e sustentavel online.

Autora dos métodos proprietarios V.E.N.D.A., N.B.M. e Lei 50/50, ela &
referéncia nacional em vendas digitais, dropshipping e empreendedorismo
feminino. Sua missado é simples: mostrar que toda mulher pode prosperar no
digital.

4 )

Siga a Dani nas redes:

Instagram: instagram.com/universidadefadamadrinha

YouTube: youtube.com/@universidadefadamadrinha
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https://instagram.com/universidadefadamadrinha
https://youtube.com/@universidadefadamadrinha

Sua jornada esta apenas

comecando!

Vocé acabou de dar um passo incrivel. Agora é hora de colocar tudo em
pratica com o suporte da maior escola de negadcios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!

universidadefadamadrinha.com

Também nos encontre em:

Comunidade: app.universidadefadamadrinha.com/comunidade

Telegram: t.me/+tmxE5S_k-G850DFh

Daniele Morais

A Fada Madrinha do Digital

Criadora da Universidade Fada Madrinha™
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