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CAPÍTULO 1

Introdução

Minha querida, imagine a seguinte cena: você está em casa,
com a xícara de café na mão, e recebe a notificação de
mais uma venda feita enquanto dormia. O coração acelera,
o sorriso aparece, e a sensação de liberdade toma conta.
Essa pode ser a sua realidade – se você souber onde
começar.
Eu sei como é sentir o medo de dar o primeiro passo. Há
dois anos, eu estava desempregada, sem dinheiro para
investir em estoque, mas com a vontade de criar algo que
me desse autonomia. Foi então que descobri o
dropshipping, e tudo mudou. Este �e ��b�o�o�ké a ponte entre a
sua dúvida e a sua primeira venda.
Prometo �g�u�i�á ��l�a�,passo a passo, da escolha do nicho ao
primeiro clique de compra, usando métodos que eu mesma
desenvolvi – V.E.N.D.A.,N.B.M. e a Lei 50/50 – e que já
geraram mais de 10 mil vendas na Universidade Fada
Madrinha. Se você seguir cada instrução, vai sentir o
mesmo entusiasmo que eu senti ao ver meu primeiro pedido
chegar.
�P�r�e�p�a�r�e ��s�e�:abra o bloco de notas, coloque o celular ao
alcance e venha comigo, porque a jornada começa agora.

Introdução universidadefadamadrinha.com 3



CAPÍTULO 2

Fundamentos do Dropshipping: do Sonho à

Realidade

Quando eu comecei, a primeira coisa que precisei entender
foi o que realmente significa "dropshipping". Diferente do
comércio tradicional, você não compra estoque antes de
vender. Você cria a loja, aceita o pedido e o fornecedor
envia o produto direto ao cliente. Essa estrutura elimina o
risco de capital parado, mas traz desafios de controle de
qualidade e logística.
A primeira história que quero contar vem da Ana, aluna da
minha primeira turma. Ela tinha medo de não conseguir
entregar um produto de qualidade. Decidiu testar três
fornecedores no AliExpress, enviando cada um um mesmo
item para seu endereço. Após analisar tempo de entrega,
embalagem e comunicação, escolheu o fornecedor que
entregou em 15 dias, com embalagem premium. O
resultado? Em duas semanas, ela teve 27 vendas, e a taxa
de devolução foi menor que 1%.
Entender a cadeia de suprimentos é o primeiro passo.
Você deve mapear: fornecedor !’ plataforma de pagamento !’
cliente. Cada elo precisa ser confiável. Para validar um
fornecedor, use a regra dos 3 "C": Comunicação,
Cumprimento de prazos e Qualidade.
Método V.E.N.D.A. (Visão, Estratégia, Necessidade,
Decisão, Ação) pode ser aplicado aqui. Visão: ser dona de
um negócio rentável. Estratégia: escolher dropshipping.
Necessidade: validar fornecedor. Decisão: escolher o que
cumpre a regra dos 3 C. Ação: fechar contrato.
No Brasil, a Receita Federal exige que você se registre
como MEI ou Microempresa para emitir notas fiscais e evitar
problemas com o fisco. Consulte o portal oficial
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(gov.br/receitafederal)e siga o passo a passo do Sebrae
(sebrae.com.br) para formalizar sua atividade.
Ao final deste capítulo, você já deve ter escolhido um
fornecedor confiável e entender o fluxo completo da
operação.

'�þ�� �F�a�ç�a� �a�g�o�r�a�:
• - Defina três critérios de qualidade para seu fornecedor
(ex.: tempo de entrega "d20 dias, embalagem premium,
comunicação 24h).
• - Teste ao menos três produtos diferentes enviando
amostras para o seu endereço.
• - Registre seu CNPJ como MEI no portal do Gov.br.
• - Documente o processo em uma planilha com nome
do fornecedor, prazo, custo e avaliação.
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CAPÍTULO 3

Escolhendo Nicho e Produto Vencedor

A maioria das iniciantes falha porque escolhe um nicho
apenas porque “é bonito”. Eu lembro da primeira aluna que
quis vender acessórios de yoga, mas sem entender a
demanda. Seu estoque ficava parado e as vendas não
apareciam. O erro clássico: não validar o mercado.
Para evitar isso, utilize o Método N.B.M. – Necessidade,
Bônus, Margem. Primeiro, descubra uma necessidade real
no Google Trends (trends.google.com) ou no Keyword
Planner do Meta (business.facebook.com). Segundo,
ofereça um bônus que torne a oferta irresistível – por
exemplo, um �e ��b�o�o�kgratuito sobre cuidados com a pele ao
vender cosméticos. Terceiro, calcule a margem líquida:
preço de venda menos custo do fornecedor, taxas da
plataforma e custos de anúncio. Idealmente, a margem deve
ser "e30%.
Um caso real: a Júlia, após aplicar N.B.M., encontrou um
nicho de “acessórios para pets que viajam”. Ela percebeu
que donos de cães compram frequentemente bolsas de
transporte. O custo de compra era R$ 45, ela vendeu por R$
99, e ainda ofereceu um guia de viagem com pets como
bônus. Sua margem foi de 45% e, em 30 dias, já tinha 120
vendas.
Use ferramentas gratuitas como o Ubersuggest
(neilpatel.com/ubersuggest) para analisar volume de busca
e concorrência. Se o volume mensal está acima de 1.000 e
a concorrência é média, há oportunidade.
Dica de ouro: evite nichos saturados nas grandes
plataformas (ex.: camisetas genéricas). Procure por
�s�u�b ��n�i�c�h�o�s�,combinações de �p�a�l�a�v�r�a�s ��c�h�a�v�ede cauda
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longa, como “bolsa de viagem �a�n�t�i ��c�h�e�i�r�opara cães”. Essa
estratégia reduz competição e aumenta a taxa de
conversão.
Ao terminar este capítulo, você terá um nicho validado e
um produto pronto para ser listado.

'�þ�� �F�a�ç�a� �a�g�o�r�a�:
• - Liste 5 ideias de nichos que você tem paixão.
• - Use Google Trendspara comparar o interesse nos
últimos 12 meses.
• - Calcule a margem usando a fórmula: (Preço de venda
- Custo fornecedor - Taxas) / Preço de venda.
• - Escolha o nicho com maior margem e volume de
busca e anote o produto principal.
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CAPÍTULO 4

Montando sua Loja Online Sem Código

Agora que você tem fornecedor e produto, é hora de criar a
vitrine que vai converter visitantes em compradores. A boa
notícia: não precisa ser programadora. Plataformas como
Shopify, Nuvemshop e Loja Integrada permitem montar lojas
em poucos cliques.
A história da Camila ilustra bem o processo. Ela usou a
Nuvemshop, escolheu um tema responsivo, inseriu fotos do
fornecedor (com direito de uso) e escreveu descrições
usando a fórmula AIDA (Atenção, Interesse, Desejo, Ação).
Em menos de 48 horas, a loja estava no ar.
Passo a passo técnico:

•

- Crie uma conta em uma
plataforma (recomendo Shopify por integração com
AliExpress via Oberlo).

•

- Escolha um domínio próprio (ex.:
suaMarca.com) – isso aumenta a credibilidade.

•

-
Configure o gateway de pagamento: Pix, PayPal ou
PagSeguro. O Sebrae recomenda a combinação de Pix +
cartão para reduzir desistências.

•

- Importe o produto
usando a extensão Oberlo ou DSers.
Lei 50/50: dedique 50% do tempo à aparência da loja
(design) e 50% ao copywriting (texto de vendas). Isso
garante que a estética não sobreponha a persuasão.
Além disso, registre sua política de privacidade e termos de
uso – exigidos pelo Google e pela LGPD. Modelos podem
ser encontrados em sites oficiais do governo (gov.br). Não
deixe de configurar o rastreamento do Facebook Pixel
(business.facebook.com) para otimizar anúncios futuros.
Quando sua loja estiver pronta, teste o checkout com um
pedido fictício para garantir que tudo funciona – do cálculo
de frete ao �e ��m�a�i�lde confirmação.
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'�þ�� �F�a�ç�a� �a�g�o�r�a�:
• - Crie sua conta em Shopify ou Nuvemshop.
• - Escolha um domínio e configure DNS.
• - Integre o método de pagamento Pix + cartão.
• - Importe um produto e escreva a descrição usando
AIDA.
• - Ative o Facebook Pixel e teste o checkout com um
pedido de teste.
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CAPÍTULO 5

Tráfego, Anúncios e a Primeira Venda

Ter a loja pronta é como ter um carro novo sem gasolina. O
próximo passo é atrair compradores. Eu sempre recomendo
começar com anúncios pagos, pois o tráfego orgânico pode
demorar meses.
A primeira aluna, Fernanda, investiu R$ 200 em anúncios no
Facebook Ads (business.facebook.com). Ela segmentou
mulheres de �2�5 ��4�0anos que demonstraram interesse em
“acessórios para pets”. O custo por clique (CPC) ficou em
R$ 0,45 e, com uma taxa de conversão de 2,5%, gerou 5
vendas no primeiro dia.
Método V.E.N.D.A. aplicado ao tráfego:

•

- Visão: alcançar
1.000 cliques em 7 dias.

•

- Estratégia: anúncios carrossel
com 3 imagens do produto.

•

- Necessidade: criar criativos
que mostrem solução (ex.: bolsa �a�n�t�i ��c�h�e�i�r�o�)�.

•

- Decisão:
definir orçamento diário de R$ 30.

•

- Ação: lançar
campanha e monitorar métricas.
Use o Pixel para criar audiências semelhantes �(�l�o�o�k ��a�l�i�k�e�)a
partir dos primeiros compradores. Isso amplia sua
capacidade de alcançar pessoas com alta propensão a
comprar.
Outra tática de baixo custo é o TikTok Ads, que tem CPC
médio menor que o Facebook. Crie vídeos curtos mostrando
o produto em uso – TikTok favorece conteúdo autêntico.
Depois da primeira venda, envie um �e ��m�a�i�lde
agradecimento, peça avaliação e ofereça um cupom de 10%
para a próxima compra. Essa prática aumenta a taxa de
recompra e alimenta o algoritmo de anúncios com dados
positivos.
Ao final deste capítulo, você terá gerado tráfego
qualificado e, idealmente, sua primeira venda.
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'�þ�� �F�a�ç�a� �a�g�o�r�a�:
• - Crie uma campanha de anúncios no Facebook Ads
com objetivo de conversão.
• - Defina �p�ú�b�l�i�c�o ��a�l�v�o�:mulheres �2�5 ��4�0anos, interesse
em pets.
• - Produza 3 criativos usando imagens reais do produto.
• - Instale o Pixel e configure evento de compra.
• - Monitore CPC e taxa de conversão por 48 horas.
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CAPÍTULO 6

Automatizando e Escalando: Vendas Todos os

Dias

Depois da primeira venda, o próximo desafio é transformar
aquela compra isolada em um fluxo diário. Automação e
escala são as chaves.
A história da Paula, que entrou na Universidade Fada
Madrinha, ilustra bem: ela configurou o DSers para
processar pedidos automaticamente, ligou o Zapier para
enviar mensagens de acompanhamento no WhatsApp e
contratou um assistente virtual para gerenciar o suporte. Em
90 dias, suas vendas subiram de 15 para 150 por dia.
Passo 1 – Automação de pedidos: Integre sua loja com
DSers (dseers.com) ou Oberlo. Quando o cliente paga, o
pedido é enviado ao fornecedor automaticamente, evitando
atrasos.
Passo 2 – Mensagens de �f�o�l�l�o�w ��u�p�:Use o Zapier
(zapier.com) para disparar mensagens no WhatsApp
(api.whatsapp.com) logo após a compra, agradecendo e
enviando o código de rastreio.
Passo 3 – Escala de anúncios: Aumente gradualmente o
orçamento em 20% a cada 3 dias, mantendo o CAC (custo
de aquisição de cliente) abaixo de 30% da margem. Use a
regra da Lei 50/50: metade do orçamento para anúncios de
aquisição e metade para retargeting.
Passo 4 – Diversificação de canais: Comece a vender
também em Shopee (help.shopee.com) e Mercado Livre
(ajuda.mercadolivre.com.br). Cada plataforma tem seu
próprio público; adaptar a descrição do produto e usar fotos
otimizadas aumenta a taxa de conversão.
Passo 5 – Análise de métricas: Use o Google Analytics
(analytics.google.com) para monitorar taxa de rejeição,
tempo médio no site e origem do tráfego. Ajuste criativos e
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segmentação com base nos dados.
Dica da Fada: reserve 1 hora por semana para analisar o
funil e otimizar cada etapa. Pequenos ajustes, como mudar
a cor do botão de compra, podem aumentar a conversão em
até 12% (dados do Sebrae).
Ao aplicar esses passos, sua loja passará de “venda
ocasional” para “venda todos os dias”.

'�þ�� �F�a�ç�a� �a�g�o�r�a�:
• - Conecte sua loja ao DSers ou Oberlo para automação
de pedidos.
• - Crie um Zap no Zapier que envie mensagem de
agradecimento no WhatsApp.
• - Aumente o orçamento dos anúncios em 20% e
configure campanha de retargeting.
• - Cadastre seu produto nas plataformas Shopee e
Mercado Livre.
• - Analise a taxa de conversão no Google Analytics e
ajuste o botão de compra.
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CAPÍTULO 7

Conclusão

Parabéns, minha querida! Você chegou ao fim deste guia e
já tem nas mãos tudo que precisa para transformar seu
sonho digital em realidade. Revisamos a jornada completa:
da escolha do fornecedor, passando pela validação do
nicho, construção da loja, geração de tráfego e, finalmente,
automação para vendas diárias.
Se você seguiu cada �"'�þ�Faça agora", já deve ter sua
primeira venda, ou está prestes a �r�e�c�e�b�ê ��l�a�.�L�e�m�b�r�e ��s�e
que o sucesso não é um ponto final, mas um processo
contínuo de teste, aprendizado e otimização.
Para acelerar ainda mais seus resultados, convido você a
entrar na Universidade Fada Madrinha
(https://universidadefadamadrinha.com). Lá, você terá
acesso a mentorias ao vivo, comunidade de
empreendedoras e ferramentas exclusivas que farão seu
negócio decolar ainda mais rápido. As vagas são limitadas,
então aproveite agora e garanta seu lugar.
Outros livros da Fada Madrinha

•

Venda como uma Fada:
Técnicasde Fechamento que Encantam –
https://www.comunidadefadamadrinha.com/ebooks/venda-como-uma-fada-tecnicas-de-fechamento-que-encantam

•(Outros títulos ainda serão lançados, fique de olho na
comunidade!)
Continue aplicando o método V.E.N.D.A.,N.B.M. e a Lei
50/50, e �l�e�m�b�r�e ��s�e�:cada venda é um feitiço de realização.
Eu estou aqui torcendo por você. Vamos juntas transformar
seu negócio em uma fonte constante de renda e liberdade.
Com carinho,

Daniele

Morais
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'(

Sua jornada está apenas

começando!

Você acabou de dar um passo incrível. Agora é hora de colocar tudo em

prática com o suporte da maior escola de negócios digitais para mulheres do

Brasil.
Vagas limitadas — garanta a sua agora!
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